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Brand profile

recovery – Recycling Technology Worldwide

recovery – Recycling Technology Worldwide informs the  global 
 recycling industry, supported by the recovery website and the 
newsletter, which is published 6 times a year, on all topics relating 
to the recycling of recyclable materials. The focus is on the recycling 
of electronic and metal scrap, glass processing and the process-
ing of wood, plastic, household and all types of industrial waste. 
The focus here is primarily on the technical process flow. recovery 
is the international specialist brand that places the strongest focus 
on technology and therefore on your products. Use these optimal  
environments for your editorial content and your advertising mes-
sages. recovery offers you communication solutions on all media 
channels such as print, digital (www.recovery-worldwide.com) and 
social media - Facebook and LinkedIn.

22,632
Copies / Year

Copies actually distributed 3,772 
Thereof E-Paper: 1,315
Publication frequency 6x / Year

89,436
Page Impressions 7,453 / Month
Visits 5,107 / Month
Unique User 3,145 / Month

Page impressions website / Year

12,306
Recipients 2,051 /Issue
Openingrate net 17.7%
Publication frequency 6x / Year

Newsletter recipients / Year
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Print
Editorial schedule 2024

Issue Dates Specials Materials Machines and Equipment Trade fairs/events

6/2024 Publication date:
09.12.2024
Editorial deadline:
09.10.2024
Advertising deadline:
11.11.2024

• WEEE Recycling • Wood & Paper
• Sewage sludge
• WEEE
• Industrial waste

• Sorting plants 
• Bale presses

January 2025 IERC, Salzburg/Austria

The editorial department reserves the right to make changes/additions on grounds of topicality. 



6Return to content

Issue Dates Specials Materials Machines and Equipment Trade fairs/events

1/2025 Publication date:
24.02.2025
Editorial deadline:
18.12.2024
Advertising deadline:
27.01.2025

• BKM • Scrap metal
• Domestic and municipal waste
• Automobile recycling

• Scrap presses
• Shredders

02.-03.04., BKM, Berlin/G

2/2025 Publication date:
24.04.2025
Editorial deadline:
24.02.2025
Advertising deadline:
25.03.2025

• BIR World Recycling 
Convention

• Glass recycling
• metal recycling
• Plastics recycling

• Crushers
• Sorting systems

05.-08.05., Waste Expo, Las Vegas/USA 
12.-15.05., ISRI, San Diego/USA 
25.-28.05., BIR Convention, tbd

3/2025 Publication date:
18.06.2025
Editorial deadline:
25.04.2025
Advertising deadline:
19.05.2025

• Trends in recycling • Tires
• Plastics
• Household & municipal waste

• Granulators
• Shredders

4/2025 Publication date:
04.08.2025
Editorial deadline:
04.06.2025
Advertising deadline:
07.07.2025

• Recycling techno-
logy Special ICBR, 
Valencia/E

• Battery recycling
• Glass recycling
• Metal recycling

• Chippers
• Turners

10.-12.09., ICBR International Congress for Battery 
Recycling, Basel/CH
11.-12.09., RWM Valencia/E 

5/2025 Publication date:
25.09.2025
Editorial deadline:
25.07.2025
Advertising deadline:
28.08.2025

• Ecomondo • Composting
• Plastic recycling & secondary fuels

• Presses
• Bale presses
• Screening technology
• Shredders

07.-10.10., Polluctec, Lyon/F 
08.-15.10., K-Messe, Düsseldorf/G 
09.-11.10., RecyclingAktiv, Karlsruhe/G 
26.-28.10., BIR Convention, tbd 
2025 Ecomondo, Rimini/I

6/2025 Publication date:
27.11.2025
Editorial deadline:
26.09.2025
Advertising deadline:
30.10.2025

• WEEE Recycling • Wood & paper
• Bio waste & composting plants
• WEEE
• Electronic waste recycling

• Composting plants
• Sorting plants

Januar 2026 IERC, Salzburg/A

Print
Editorial schedule 2025

The editorial department reserves the right to make changes/additions on grounds of topicality. 
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Issue Dates Specials Materials Machines and Equipment Trade fairs/events

1/2026 Publication date:
16.02.2026
Editorial deadline:
15.12.2025
Advertising deadline:
19.01.2026

New developments in 
the recycling industry

• Scrap metal
• Domestic and municipal waste
• Automobile recycling

• Scrap presses
• Shredders

2/2026 Publication date:
14.04.2026
Editorial deadline:
13.02.2026
Advertising deadline:
17.03.2026

IFAT-Issue

04.-08.05.2026, IFAT, Munich/G

Print
Editorial schedule erste Issues 2026

The complete schedule and topic plan for 2026 will appear in the media data 2026.
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Circulation audit: 

Circulation analysis:  Copies per issue
   (1. July 2023 to 30. June 2024)

Copies actually distributed (tvA): 3,772 thereof abroad: 1,494

- thereof E-Paper: 1,315 thereof abroad: 727

Copies sold: 126 thereof abroad: 11

Subscriptions: 126 thereof abroad: 11

Other sales: 0

Single copy sales: 0

Free copies: 3,647 thereof abroad: 1,483

Archive and specimen: 168

Summary of the survey method:
1. Method: Dissemination analysis by file evaluation - total survey
2. Basic population: actual circulation 3,772 = 100% 
3. Sample: total survey
4. Target person of the study: not applicable
5. Period of study: August 2024
6. Execution of the study: Bauverlag BV GmbH
Details on the survey method are available from the publishing company.

Print
Distribution analysis

Copies actually distributed

Business regions %* Copies

Domestic 41.1 1,551

Abroad 58.9 2,221

Copies actually distributed 100.0 3,772
 
*The percentages have been rounded to one decimal place.

Geographic distribution analysis:
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www.VectorOpenStock.com

International distribution

Copies actually distributed: 3,772 Copies

Print
Distribution analysis

Europe: 74,4%

America: 11,6%

Middle East: 1,1%

Africa: 0,2% Asia: 11,5%

Oceania: 1,3%
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Sectors/branches

Readership structure 
Copies actually distributed

% Copies

Waste management and recycling companies/Recycling plants 93.3 3,518

Plant and machine engineering 4.6 172

Environment authorities 2.2 82

100.0 3,772

Print
Readership analysis
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Print
Prices, valid from 1st October 2024

* Price surcharge for design by the publisher 500.00 €; ** Price surcharge for design by the publisher 250.00 € 
All prices plus 19 % VAT. Agency commission 15 %. You can find the terms and conditions at: https://bauverlag.de/en/terms

Format colour

Advertorial 1/1 Page*   3,890.00 €

Advertorial 1/2 Page**   2,690.00 €

Cover story   8,500.00 €
Cover story Fair price  Issue 5, 
                   Ecomondo

10,625.00 € 

Image of the month   4,350.00 €

Ad prices, print space and bleed-format (plus 3 mm bleed to each side):

Bleed format:
210 x 145 mm

Price (b/w to 4c) 
2,690.00 €

1/2 Page, horiz.

Bleed format:
100 x 297 mm

Price (b/w to 4c) 
2,690.00 €

1/2 Page, vertical

Bleed format:
210 x 100 mm

Price (b/w to 4c) 
2,060.00 €

1/3 Page, horiz.

Bleed format:
148 x 210 mm

Price (b/w to 4c) 
2,800.00 €

Juniorpage

Bleed format:
70 x 297 mm

Price (b/w to 4c) 
2,060.00 €

1/3 Page, vertical

Bleed format:
210 x 74 mm

Price (b/w to 4c) 
1,750.00 €

1/4 Page, horiz.

Bleed format:
100 x 145 mm

Price (b/w to 4c) 
1,750.00 €

1/4 Page, Col.

Bleed format:
52 x 297 mm

Price (b/w to 4c) 
1,750.00 €

1/4 Page, vertical

Bleed format:
210 x 50 mm

Price (b/w to 4c) 
1,500.00 €

1/8 Page, horiz.

Bleed format:
100 x 74 mm

Price (b/w to 4c) 
1,500.00 €

1/8 Page, Col.

Bleed format:
52 x 145 mm

Price (b/w to 4c) 
1,500.00 €

1/8 Page, vertical

Bleed format:
210 x 297 mm

Price (b/w to 4c) 
3,890.00 €

1/1 Page

Bleed format:
420 x 297 mm

Price (b/w to 4c) 
6,990.00 €

2/1 Page

https://bauverlag.de/en/terms


12Return to content

Additional charges: 
Placement: Inside front cover, inside back cover and back cover 520.00 €
 Other prescribed positions  20%

Special colour: Each color 900.00 €

Discounts:  Published within 12 month 
(insertion year, starts with publication of the first advertisement)

  

 Staggered repeat discount Quantity scale
 3 times  3 %   3 pages  5 %
 6 times  5 %   6 pages  10 %
 12 times  10 %   12 pages  15 %
 18 times  15 %   18 pages  20 %
 24 times  20 %   24 pages  25 %

 Crossmedia discount
  Discounts for print and online advertising and crossmedia  

advertising campaigns on request.
 
 No discount on inserts and additional technical costs.

Classified ads: (not discountable)
 Job offers b/w per height mm  6.40 €
    (1 column, 45 mm wide)                
 Job offers colour  per height mm               11.50 €
    (1 column, 45 mm wide)              
 Situation wanted b/w per height mm                  3.60 €
    (1 column, 45 mm wide)
 Opportunity ad,  per height mm                  6.40 €
 Purchase/sale b/w (1 column, 45 mm wide)
   
  From a print value of 1,250.00 €, your job posting will be displayed 

online at www.recovery-worldwide.com for 4 weeks for free. 

Special ad types: Bound inserts (sample - front page/back page required)
 2-pages     2,580.00 €
 4-pages     4,040.00 €
 (others on request)

 Discounts as per scale of discount: 1 sheet = 1 ad pag
  Please supply bound inserts in untrimmed format of 216 mm wide 

and 303 mm high (four pages and more: folded). Raw format of 
bound-in inserts: bound inserts: 216 x 307 mm, head trim: 6 mm, 
foot trim: 3 mm, lateral trim: 3 mm each 

 Loose inserts  (not discountable)
 Maximum size 205 x 290 mm

 Weight of loose insert  Price ‰ 
 Full insert till 25 g and 2 mm thickness 820.00 €
 (higher weights and thicknesses on request)
 Print insert till 25 g and 2 mm thickness  920.00 €
 (higher weights and thicknesses on request)

 For partial occupancy: selection costs per selection 160.00 €

 Glued ad media:  Price ‰  
 Postcard 100.00 €
 Product samples, other tip-ons on request
 
  Technical costs are not eligible for commission 

and are not discountable

 Required delivery quantity:   According to order confirmation
 Delivery address:   Print Media Group GmbH
     Niederlassung Leimen 
     Frau Tanja Sturm
      Gutenbergstraße 4
     69181 Leimen
 Delivery memo:   For recovery Issue …

   We will be happy to provide you with information on other special 
forms of advertising. Just contact us, we will be pleased to realize 
your individual customer wishes.

Print
Prices, valid from 1st October 

2024
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Magazine format:  210 mm wide x 297 mm high;  
(untrimmed: 216 mm wide x 303 mm high)

Print space: 188 mm wide x 280 mm high
  4 Columns à 45 mm

Printing and binding methods: Offset printing, adhesive binding

Data transmission:  - transmission by FTP: upon request
  - by e-mail (up to 10 MB):  
    order.management@bauverlag.de

  For larger volumes of data, please contact:
  Birgit Grewe, Phone: +49 5241 2151-5151

Data formats:  Please deliver the files in the format of the advertise-
ment as PDF/X3 or PDF/X4. We expect a PDF with 
embedded fonts, only CMYK elements and images 
in a resolution of 300 dpi. Advertisements in bleed 
format must be created with a 3 mm filled bleed on 
all edges. Any bleed marks must be placed at least 3 
mm from the net format. Relevant information must 
be placed at least 3 mm from the page edge on all 
four pages. When booking the 2nd and 3rd cover 
page, a minimum distance of 8 mm to the band must 
be maintained. 

Colours:  The colour mode is CMYK. The colour profile is ISO 
Coated v2 300%. If RGB colours are used, there will 
be colour differences.

Data acceptance/archiving:  All files sent to us must be copies, the originals 
should remain with you until the respective issue is 
published for security reasons. The documents and 
directories must have a unique job and page name. 
Avoid special characters, spaces and umlauts in your 
file names if possible. 
 
Data is archived, so unchanged repetitions are usu-
ally possible. However, no data guarantee is given.

Guarantee:  The client shall assume the guarantee for repro 
quality and correct data transmission. Deviations 
due to the delivery of faulty data do not constitute 
groands for complaint on the part of the client. Slight 
deviations in tonal values are within the tolerance 
range of the printing process

Print
Formats and technical advice

Terms of payment:  Net invoice value within 30 days following 
The date of the invoice,

 VAT ID No. DE 813382417

Bank details: Bauverlag BV GmbH, Gütersloh
 Sparkasse Gütersloh-Rietberg
 IBAN: DE46 4785 0065 0018 0329 62  
 BIC: WELADED1GTL
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Cover story

Each recovery cover story package always consists of the exclusive design of  
the cover page and a full-page advertisement in the magazine. In addition you  
can choose from one of three attractive additional components: 
- an exclusive report on a special and interesting recycling plant or 
- an exclusive video shoot or 
- a detailed online advertorial. 
 
Further services round off the packages and make them an effective and  
comprehensive and comprehensive communication solution.

What does the recovery Cover story offer you?

© 2024 Terex Corporation. Fuchs is a trademark  owned by Terex Corporation or its subsidiaries.

STRONG.  RELIABLE.  EFFICIENT. 

Discover More  
Fuchs World-Class  Material Handlers 

www.terex.com/fuchs
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FUCHS A Terex Brand präsentiert die MHL840 BATTERY+ 

auf der IFAT

Sustainability has always been integral to 
FUCHS. Since the delivery of the first electrically 
powered material handler in the 1980s, FUCHS 
has continually expanded its portfolio of electric 
machines, with all models (except for timber 
handlers) now available as electric variants. 
With the introduction of the “Powerpack“, a 
diesel/hydraulic add-on module, FUCHS reached 
another milestone, enhancing the flexibility of 
cable-connected electric machines.

Seit den 1980er Jahren ist Nachhaltigkeit ein inte-
graler Bestandteil von FUCHS. Angefangen mit 
der ersten elektrisch betriebenen Lademaschine 
hat FUCHS kontinuierlich sein Portfolio an 
Elektromaschinen erweitert, wobei nun alle 
Modelle (außer Holzumschlagmaschinen) als 
elektrische Varianten erhältlich sind. Mit der 
Einführung des „Powerpacks“, einem Diesel-/
Hydraulik-Modul, erreichte FUCHS einen weite-
ren Meilenstein, der die Flexibilität von kabelge-
bundenen Elektromaschinen erhöht.

Nachhaltigkeit auf einem neuen Level

FUCHS A Terex Brand Unveils the MHL840 BATTERY+ 
   

at IFAT

Sustainability at the Next Level

Jetzt setzt FUCHS mit der MHL840 BATTERY+ 

neue Maßstäbe in Sachen Elektromobilität. Entwickelt 
mit Blick auf Nachhaltigkeit und Praktikabilität, bietet 
die MHL840 BATTERY+ maximale Flexibilität für 
Kunden. Das modulare Batteriesystem ermöglicht 
eine stufenweise Erweiterung, sodass Kunden nur die 
benötigte Batteriekapazität bezahlen. Selbst in der 

Now, FUCHS is pushing the boundaries of electric 
mobility with the MHL840 BATTERY+. Designed 
with sustainability and practicality in mind, the 
MHL840 BATTERY+ offers maximum flexibility 
for customers. Its modular battery system allows for 
incremental expansion, ensuring that customers pay 
only for the battery capacity they need. Even in its 

FUCHS A Terex Brand presents the MHL840  
BATTERY+ at IFAT
FUCHS A Terex Brand präsentiert die MHL840 
BATTERY+ auf der IFAT
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MHL840 BATTERY+ sets new standards in 
 electromobility
MHL840 BATTERY+ setzt neue Maßstäbe in  
Sachen Elektromobilität
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basic configuration, the installed lithium-ion batteries 
provide enough power for up to three hours of auton-
omous operation without any loss in performance.
Charging the machine is a breeze, akin to charging a 
laptop. Once connected to the local power supply, the 
batteries automatically charge as needed, eliminating 
the need for a separate charger, and ensuring years of 
reliable operation.
The MHL840 BATTERY+ also features optional 
automatic load peak shaving, combined with a stand-
ard soft starter, reducing strain on the local power grid, 
and lowering operational costs. It‘s the ideal choice 
for those seeking environmentally and economically 
friendly solutions. Additionally, its compatibility with 
less powerful mains connection points offers added 
flexibility.
Whether dealing with household waste, construction 
waste recycling, biomass, or mixed scrap, the MHL840 
BATTERY+ is the optimal machine for your needs. 
With finely tuned 2-circuit hydraulics, it ensures fast 
and precise work cycles with maximum useful per-
formance.
Under the BLUE Evolution strategy, FUCHS remains 
committed to expanding its portfolio of emission-
free handling machines. Stay tuned for more innova-
tions, exemplified by the groundbreaking MHL840 
BATTERY+.

Grundkonfiguration liefern die installierten Lithium-
Ionen-Batterien genug Energie für bis zu drei Stun-
den autarken Betrieb ohne Leistungsverlust.
Das Aufladen der Maschine ist ein Kinderspiel, ähnlich 
wie das Laden eines Laptops. Sobald sie an die lokale 
Stromversorgung angeschlossen ist, laden sich die Bat-
terien automatisch nach Bedarf auf, was die Notwen-
digkeit eines separaten Ladegeräts überflüssig macht 
und jahrelangen zuverlässigen Betrieb gewährleistet.
Die MHL840 BATTERY+ verfügt optional außer-
dem über automatische Lastspitzenkappung in Kom-
bination mit einem standardmäßigen Softstarter, was 
die Belastung des lokalen Stromnetzes reduziert und 
die Betriebskosten senkt. Die Maschine ist die ideale 
Wahl für diejenigen, die umweltfreundliche und öko-
nomische Lösungen suchen. Darüber hinaus bietet die 
Kompatibilität mit weniger leistungsstarken Stroman-
schlüssen zusätzliche Flexibilität.
Egal, ob es sich um Hausmüll, Baustoffrecycling, Bio-
masse oder gemischten Schrott handelt, die MHL840 
BATTERY+ ist die optimale Maschine für Ihre Anfor-
derungen. Mit einer fein abgestimmten 2-Kreis-Hy-
draulik sorgt sie für schnelle und präzise Arbeitszyklen 
mit maximaler Nutzleistung.
Im Rahmen der BLUE Evolution Strategie bleibt 
FUCHS weiterhin bestrebt, sein Portfolio an emissi-
onsfreien Umschlagmaschinen auszubauen. Man darf 
gespannt sein auf weitere Innovationen.

The modular battery system allows incremental 
 expansion
Das modulare Batteriesystem ermöglicht eine 
 stufenweise Erweiterung
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MHL840 BATTERY+ offers maximum flexibility for 
 customers
MHL840 BATTERY+ bietet maximale Flexibilität für 
Kunden
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www.terex.com/fuchs
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future-proof opportunities for targeted use of available 
electrical energy.
 
recovery: For what applications was the MHL840 
BATTERY+ developed, and where do you see the pri-
mary areas of use? Are there any reference projects?
Christian Oppermann: The goal is to design indus-
trial processes so that a large portion of the work can 
be done without energy storage. The application is 
therefore aimed at operators in industrial environ-
ments, such as scrap yards and recycling centers, who 
do not focus on 8-hour battery operation but want 
to make their operational infrastructure more sustain-
able. For this purpose, and to better understand their 
needs, challenges, and processes, we must and want to 
engage in dialogue with operators and jointly develop 
the most sensible, holistic electrification concept. I am 
convinced that with our technology, we offer a suit-
able solution for most customers in material handling.
A similar concept was introduced at the last bauma 
with the MHL820 BATTERY+. However, with the 
MHL840 BATTERY+, we are not only introducing 
another machine type with a battery but also further 
developing the electric powertrain and operational 
management.
 
recovery: Are there different versions adapted to the 
application area?
Christian Oppermann: The MHL840 BATTERY+ 
can be optimally adapted to the various operating 
conditions at our customers. Due to its modular 

ben werden. Die Laufzeit variiert abhängig von der 
gewünschten Akkukapazität und der Anwendung. 
Eine Reduzierung der Maschinenabgangsleistung 
während des Akkubetriebes ist ebenfalls möglich. 
Gerade wenn die mobil zu bewältigende Aufga-
be nicht die volle Maschinenperformance benötigt, 
haben Betreiber hier die Möglichkeit selbst Einfluss 
auf ihre Akkulaufzeit zu nehmen.
Zusätzlich bietet das Konzept weitere innovative, 
zukunftsfähige Funktionen, die ein Alleinstellungs-
merkmal am Markt bilden. 
All diese Features sind nach unserem Verständnis 
wichtige Bausteine, um unsere Kunden bei der Trans-
formation zum elektrischen System nachhaltig zu 
unterstützen und bieten zukunftssicher Möglichkei-
ten, um zur Verfügung stehende elektrische Energie 
gezielt zu nutzen.
 
recovery: Für welche Anwendungen wurde die 
MHL840 BATTERY+ entwickelt bzw. wo sehen Sie 
die prinzipiellen Einsatzgebiete? Gibt es schon 
Referenzprojekte?
Christian Oppermann: Das Ziel ist industrielle Pro-
zesse so zu gestalten, dass ein Großteil der zu 
leistenden Arbeit möglichst ohne Energiezwischen-
speicherung erfolgt. Die Anwendung richtet sich 
somit an Betreiber im industriellen Umfeld, wie 
z.B. Schrottplätze und Recyclinghöfe, die nicht den 
Fokus auf 8 Stunden Akkubetrieb haben, sondern 
ihre betriebliche Infrastruktur nachhaltig gestalten 
möchten. Hierfür müssen und möchten wir in den 

“I believe anyone who 
enjoys technology will 
find an exciting task in 

such a machine!”
„Ich denke, jeder der 

Spaß an Technologie hat, 
findet eine für sich span-
nende Aufgabe in solch 

einer Maschine!“
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Dialog mit Betreibern gehen, um deren Bedürfnisse, 
Herausforderungen und Prozesse noch besser zu ver-
stehen und gemeinsam das sinnvollste, ganzheitliche 
Elektrifizierungskonzept zu entwickeln. Ich bin davon 
überzeugt, dass wir mit unserer Technologie für die 
meisten Kunden im Materialumschlag eine passende 
Lösung bieten.
Ein ähnliches Konzept wurde bereits bei der letzten 
bauma mit der MHL820 BATTERY+ vorgestellt. Mit 
der MHL840 BATTERY+ stellen wir jedoch nicht 
nur einen weiteren Maschinentyp mit Batterie vor, 
sondern gleichzeitig auch eine Weiterentwicklung des 
elektrischen Antriebstrangs und der Betriebsführung.
 
recovery: Gibt es verschiedene Ausführungen,  
angepasst an das Einsatzgebiet?
Christian Oppermann: Die MHL840 BATTERY+ 
kann optimal an die verschiedenen Betriebsbedingun-
gen bei unseren Kunden angepasst werden. Durch den 
modularen Aufbau und ein umfangreiches Parameter-
setup bestehen sehr viele Anpassungsmöglichkeiten an 
Kundenwünsche.
Zudem kann die Akkukapazität je nach Einsatz skaliert 
werden, um eine möglichst effiziente und kostenopti-
mierte elektrische Lademaschine zu erhalten. Auch die 
erforderliche Anschlussleistung kann variabel auf die 
gegebenen Randbedingungen beim Kunden optimiert 
werden. Dadurch kann die Maschine auch zukünftig 
auf sich verändernde Anschluss- und Betriebsbedin-
gungen beim Kunden adaptiert werden.
 
recovery: Herr Oppermann, vielen Dank für das  
interessante Interview!

design and extensive parameter setup, there are many 
customization options available to meet customer 
needs. Additionally, the battery capacity can be scaled 
according to the application, ensuring the most effi-
cient and cost-optimized electric material handler. 

The required power supply can also be varied to 
optimize it for the customer‘s specific conditions. As a 
result, the machine can be adapted to changing con-
nection and operating conditions at the customer‘s site 
in the future.
 
recovery: Mr. Oppermann, thank you very much for 
the interesting interview!

“My team and I focused 
on the electrical infra-
structure and operational 
software”
„Mein Team und 
ich haben uns mit 
der elektrischen 
Infrastruktur und der 
Betriebsführungssoftware 
auseinandergesetzt“
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Under optimal conditions, 
it is possible to work 

with full performance 
and charge the batteries 

in parallel within an hour
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Modularität ist ein entscheidender Faktor

On the occasion of the launch of the MHL840 
BATTERY+ with modular battery system, we 
were able to talk to Christian Oppermann, 
Principal Design Engineer at Fuchs, about the 
development of the new material handler.

Anlässlich der Vorstellung der MHL840 BATTERY+ 
mit modularem Batteriesystem konnten wir mit 
Christian Oppermann, Principal Design Engineer 
bei Fuchs über die Entwicklung der neuen 
Umschlagmaschine sprechen.

Modularity is a decisive factor

recovery: Würden Sie sich und Ihren Aufgabenbereich 
bei Fuchs kurz vorstellen?
Christian Oppermann: Ich habe vor 7 Jahren als 
Softwareentwickler bei FUCHS angefangen. Seit ca. 5 
Jahren bin ich verantwortlich für den Bereich elektri-
sche Fahrzeuginfrastruktur und Softwareentwicklung. 
Zuvor habe ich ca. 9 Jahre lang in der Windenergie 
gearbeitet. Die ersten 3 Jahre als technischer Produkt-
manager für den Bereich Elektrische Systeme und 
Softwareintegration weitere 6 Jahre dann als Head of 
Electrical Engineering & Head of Application Engi-
neering. 
Während dieser Zeit habe ich mich intensiv mit elek-
trischer Infrastruktur, der Betriebsführung von Multi-
megawatt Windenergieanlagen und der Regelung von 

recovery: Could you please introduce yourself as 
well as your career path and responsibilities at  
FUCHS?
Christian Oppermann: I started as a software devel-
oper at FUCHS 7 years ago. For the past 5 years, I‘ve 
been responsible for the electric machine infrastruc-
ture and software development. Prior to that, I worked 
in the wind energy sector for about 9 years, first as 
a technical product manager for electrical systems 
and software integration, then for 6 years as Head 
of Electrical Engineering & Head of Application 
Engineering.
During this time, I focused on electrical infrastructure, 
operating large-scale wind turbines, and regulating 
renewable energy on distribution grids. I also managed 

Christian Oppermann, 
Principal Design Engineer 

at Fuchs
Christian Oppermann, 

Principal Design Engineer 
bei Fuchs
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erneuerbaren Energien an Verteilernetzen beschäftigt. 
Zudem war die Zertifizierung von Erzeugungsein-
heiten und Erzeugungsanlagen ein großer Teil meiner 
Arbeit. In Europa habe ich so einige Windparks durch 
die Zertifizierung bis zur Netzeinspeisung begleitet. 
2017 kam dann der Wechsel zu FUCHS und somit 
der Branchenwechsel zu den mobilen Arbeitsmaschi-
nen.
 
recovery: Was waren die spannendsten 
Herausforderungen bei der Entwicklung der 
Umschlagmaschine MHL840 BATTERY+? Welchen 
Aufgabenbereich haben Sie betreut?
Christian Oppermann: Wenn man ein solches Projekt 
angeht, gibt es sehr viele spannende fachübergreifende 
Herausforderungen. Diese gehen von der mechani-
schen und elektrischen Integration über die Fragen 
Kühlung und Klimatisierung bis hin zur späteren 
Betriebsführung mit Sicherheitskonzept.
Ich denke, jeder der Spaß an Technologie hat, fin-
det eine für sich spannende Aufgabe in solch einer 
Maschine!
Mein Team und ich haben uns mit der elektrischen 
Infrastruktur und der Betriebsführungssoftware aus-
einandergesetzt. Im Fokus lag die Integration der 
elektrischen Hochvoltkomponenten, die Anbindung 
an die Maschineninfrastruktur und die softwaresei-
tige Integration der Betriebsmodi Netzbetrieb und 
Akkubetrieb. Um die Akkukapazität sowie den Netz-
anschluss der Maschine auch in der Zukunft an Kun-
denwünsche anpassen zu können, war die Modularität 
des Systems ein entscheidender Faktor. Aus diesen 
Rahmenbedingungen ist ein Konzept entstanden, was 
in Zukunft elektrisch an nahezu jede Fuchs Elektro-
maschine adaptierbar ist.
 
recovery: Welche neuen Features bringt die Maschine 
mit auf den Markt?
Christian Oppermann: Die Maschine kommt ohne 
zusätzliche Ladeinfrastruktur aus. Ein industriell übli-
cher 400V Drehstromanschluss mit entsprechender 
Anschlussleistung ist ausreichend für den Betrieb. 
Durch das Verbinden oder Trennen des Netzsteckers 
erkennt die Maschine automatisch den Betriebsmodi 
und wechselt diesen, wenn alle Bedingungen hierfür 
erfüllt sind. 
Im Netzbetrieb regelt die Maschine durch unse-
re Betriebsführungssoftware den Energiehaushalt in 
Abhängigkeit der zur Verfügung gestellten Energie-
quelle. Es kann sowohl Abgabeleistung der Maschine 
als auch Ladeleistung der Batterien beeinflusst werden. 
In der Standardkonfiguration hat die Abgabeleis-
tung der Maschine Vorrang vor der Ladeleistung, so 
dass die volle Performance der Maschine abgerufen 
werden kann. Die Ladeleistung kann variieren je 
nach Betriebspunkt und Auslastung. Unter optimalen 
Bedingungen ist es möglich mit der Maschine voll 
zu arbeiten und die Akkus parallel in einer Stunde 
zu laden. 
Der Akkubetrieb gibt dem Anwender die notwendige 
Mobilität. Auch hier kann die MHL840 BATTERY+ 
ohne Einschränkungen mit voller Performance betrie-

the certification of generation units and power plants, 
overseeing the certification process from wind park 
construction to grid connection in Europe.
 
recovery: What were the most exciting challenges in 
developing the MHL840 BATTERY+ material handler? 
What was your role in this project?
Christian Oppermann: Embarking on such a project 
involves numerous exciting interdisciplinary chal-
lenges, from mechanical and electrical integration to 
cooling, climate control, and later operational safety 
concepts.
I believe anyone who enjoys technology will find an 
exciting task in such a machine!
My team and I focused on the electrical infrastructure 
and operational software. Our main tasks included 
integrating high-voltage electrical components, con-
necting them to the machine infrastructure, and 
integrating the software for operating modes such as 
grid operation and battery operation. Ensuring the 
machine‘s battery capacity and network connection 
could be tailored to customer needs in the future was 
a crucial factor. From these parameters, we developed 
a concept that can be adapted to almost any Fuchs 
electric machine in the future.
 
recovery: What new features does the machine bring 
to the market?
Christian Oppermann: The machine operates without 
additional charging infrastructure. A standard 400V 
three-phase power connection with adequate power 
supply is sufficient for operation. By plugging or 
unplugging the power plug, the machine automati-
cally recognizes the operating mode and switches it 
when all conditions are met.
In grid operation with the power plug connected, 
the machine regulates the energy balance through 
our operational software depending on the available 
energy source. Both machine output power and bat-
tery charging power can be influenced. In the stand-
ard configuration, the machine‘s output power takes 
precedence over battery charging power, allowing full 
machine performance to be achieved. Battery charg-
ing power can vary depending on operating condi-
tions and workload. Under optimal conditions, it is 
possible to work with full performance and charge the 
batteries in parallel within an hour.
Battery operation provides the user with the necessary 
mobility. Here, too, the MHL840 BATTERY+ can be 
operated with full performance without restrictions. 
The runtime varies depending on the desired battery 
capacity and application.
Reducing machine output power during battery 
operation is also possible. Especially when the mobile 
task at hand does not require the full machine perfor-
mance, operators have the opportunity to influence 
their battery runtime.
Additionally, the concept offers other innovative, 
future-proof features that set it apart in the market.
All these features are important building blocks, in 
our view, to support our customers sustainably in 
their transition to electric systems and to provide 
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future-proof opportunities for targeted use of available 

electrical energy.
 
recovery: For what applications was the MHL840 

BATTERY+ developed, and where do you see the pri-

mary areas of use? Are there any reference projects?

Christian Oppermann: The goal is to design indus-

trial processes so that a large portion of the work can 

be done without energy storage. The application is 

therefore aimed at operators in industrial environ-

ments, such as scrap yards and recycling centers, who 

do not focus on 8-hour battery operation but want 

to make their operational infrastructure more sustain-

able. For this purpose, and to better understand their 

needs, challenges, and processes, we must and want to 

engage in dialogue with operators and jointly develop 

the most sensible, holistic electrification concept. I am 

convinced that with our technology, we offer a suit-

able solution for most customers in material handling.

A similar concept was introduced at the last bauma 

with the MHL820 BATTERY+. However, with the 

MHL840 BATTERY+, we are not only introducing 

another machine type with a battery but also further 

developing the electric powertrain and operational 

management.
 
recovery: Are there different versions adapted to the 

application area?

Christian Oppermann: The MHL840 BATTERY+ 

can be optimally adapted to the various operating 

conditions at our customers. Due to its modular 

ben werden. Die Laufzeit variiert abhängig von der 

gewünschten Akkukapazität und der Anwendung. 

Eine Reduzierung der Maschinenabgangsleistung 

während des Akkubetriebes ist ebenfalls möglich. 

Gerade wenn die mobil zu bewältigende Aufga-

be nicht die volle Maschinenperformance benötigt, 

haben Betreiber hier die Möglichkeit selbst Einfluss 

auf ihre Akkulaufzeit zu nehmen.

Zusätzlich bietet das Konzept weitere innovative, 

zukunftsfähige Funktionen, die ein Alleinstellungs-

merkmal am Markt bilden. 

All diese Features sind nach unserem Verständnis 

wichtige Bausteine, um unsere Kunden bei der Trans-

formation zum elektrischen System nachhaltig zu 

unterstützen und bieten zukunftssicher Möglichkei-

ten, um zur Verfügung stehende elektrische Energie 

gezielt zu nutzen.

 
recovery: Für welche Anwendungen wurde die 

MHL840 BATTERY+ entwickelt bzw. wo sehen Sie 

die prinzipiellen Einsatzgebiete? Gibt es schon 

Referenzprojekte?

Christian Oppermann: Das Ziel ist industrielle Pro-

zesse so zu gestalten, dass ein Großteil der zu 

leistenden Arbeit möglichst ohne Energiezwischen-

speicherung erfolgt. Die Anwendung richtet sich 

somit an Betreiber im industriellen Umfeld, wie 

z.B. Schrottplätze und Recyclinghöfe, die nicht den 

Fokus auf 8 Stunden Akkubetrieb haben, sondern 

ihre betriebliche Infrastruktur nachhaltig gestalten 

möchten. Hierfür müssen und möchten wir in den 

“I believe anyone who 

enjoys technology will 

find an exciting task in 

such a machine!”

„Ich denke, jeder der 

Spaß an Technologie hat, 

findet eine für sich span-

nende Aufgabe in solch 

einer Maschine!“
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availability. 288 concave cutters are arranged in eight 

rows and each cutter can be used several times. Users 

benefit from uniform granularity, long service life and 

low operating costs. Accessibility for maintenance 

is also outstanding.

Users have a wide range of benefits

Vecoplan thus supplied a profitable shredding 

technology with high output quality for the Polish 

company’s RDF line. This quality is ensured by 

the powerful pre- and re-shredders and the con-

sistently robust Vecoplan technology that is not 

susceptible to breakdowns. Vecoplan technology 

has an extremely high availability level for users 

and is also economical in consumption. “The 

VEZ 2500 TV single-shaft pre-shredder and the 

VEZ 2500 TT re-shredder are perfectly matched in 

terms of size, throughput and handling,” says Ireneusz 

Suszyna. “This enables us to give our customer a con-

sistently optimised, safe process which always produces 

a high-quality and homogeneous RDF output, and 

is also extremely cost-effective.” The output material 

is smaller than 30 mm – this was one of the Sanit-

Trans requirements reliably met by Vecoplan machine 

technology.

“When we delivered the post-shredding plant in early 

2021, we were right in the middle of the Covid-

19 pandemic,” Suszyna recalls. “We certainly didn’t 

anticipate the impact of Covid-19 when we accepted 

the order.” The machine manufacturer delivered the 

shredders on time despite restrictions on entry into 

Poland. The technicians carried out the installation 

and commissioning on site without any problems.

Verbrauch. „Der Einwellen-Vorzerkleinerer VEZ 2500 

TV und der Nachzerkleinerer VEZ 2500 TT sind in 

Größe, Durchsatz und Handhabung perfekt aufeinan-

der abgestimmt“, beschreibt Ireneusz Suszyna. „Damit 

ermöglichen wir unserem Kunden einen konsequent 

optimierten, sicheren Prozess mit gleichbleibend hoher, 

homogener EBS-Ausgangsqualität und Wirtschaftlich-

keit.“ Das Output-Material ist kleiner 30 mm – das 

war eine der Anforderungen von Sanit-Trans, die mit 

der Vecoplan Maschinentechnik sicher erfüllt wurden.

„Als wir Anfang 2021 die Nachzerkleinerung geliefert 

haben, waren wir mitten in der Pandemie“, erinnert 

er sich. „Mit den Auswirkungen von Covid-19 hatten 

wir bei Auftragseingang bestimmt nicht gerechnet.“ 

Der Maschinenbauer konnte die Shredder trotz Ein-

reisebeschränkungen pünktlich liefern. Selbst Installa-

tion und Inbetriebnahme führten die Techniker ohne 

große Probleme direkt vor Ort durch.

The waste materials can 

be challenging – but 

Sanit-Trans can safely 

process them into high-

quality RDF

Die Abfallmaterialien 

sind anspruchsvoll. 

Sanit-Trans kann diese 

sicher zu hochwerti-

gen Ersatzbrennstoff 

aufbereiten
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This enables us to give our 

customer a consistently 

optimised, safe process which 

always produces a high-quality 

and homogeneous RDF 

output, and is also 

extremely cost-effective
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Hochmoderne Zerkleinerungstechnik für Sanit-Trans nach Polen

Wertvoller Abfall

State-of-the-art shredding technology for Sanit-Trans in Poland

Valuable waste
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Sanit-Trans has its head-
quarters in Międzyrzecze 
Górne in the Silesian foot-
hills, about 45 kilometres 
south of Katowice
Sanit-Trans hat seinen 
Hauptsitz in Międzyrzecze 
Górne im Schlesischen 
Vorgebirge, etwa 45 
Kilometer südlich von 
Katowice

Secondary fuels can reduce the costs involved 
in the energy-intensive production of cement by 
replacing a large proportion of expensive pri-
mary fuels. Sanit-Trans also achieves this by pro-
cessing various waste fractions into high-quality, 
refuse-derived fuels (RDF). Vecoplan supplied 
the shredding technology for a modern process-
ing line during the Covid-19 pandemic – and the 
outcome? Installation and commissioning func-
tioned very smoothly.

Mit Sekundärbrennstoffen lässt sich ein großer 
Teil der teuren Primärbrennstoffe ersetzen, um 
die Kosten für die energieintensive Herstellung 
von Zement zu senken. Sanit-Trans bereitet unter 
anderem dafür unterschiedliche Abfallfraktionen 
zu hochwertigen Ersatzbrennstoffen auf. 
Während der Corona-Pandemie lieferte 
Vecoplan die Zerkleinerungstechnik für eine 
moderne Aufbereitungslinie – Installation und 
Inbetriebnahme erfolgten problemlos. 
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has equipped the series with a HiTorc drive which 
works dynamically and has a powerful start-up phase 
and a high torque. The drive does not require any 
mechanical elements such as gears, belts, clutches or 
hydraulic units. The strong shocks and vibrations that 
occur during complex shredding do not pose any 
significant challenge for the HiTorc – in contrast to 
gear-driven units.

und Inbetriebnahme der integrierten Zerkleinerungs-
technik übernahm die Vecoplan AG. Das polnische 
Unternehmen setzt schon seit 2015 auf die Lösungen 
des Maschinenbauers.
Vecoplan ist einer der internationalen Marktführer im 
Maschinen- und Anlagenbau für die Zerkleinerungs-, 
Separier-, Förder- und Lagertechnik in der Aufbe-
reitung von Primär- und Sekundärrohstoffen. Das 
Unternehmen mit Sitz in Bad Marienberg im Wester-
wald entwickelt und fertigt die passenden Maschinen 
und Anlagen, um alternative Brennstoffe aus Kunst-
stoffen, Papier oder auch Haus- und Gewerbeabfällen 
aufzubereiten und zu handhaben. Mittlerweile sind 
weltweit rund 500 Mitarbeiter bei dem Maschinen-
bauer beschäftigt. Zum Portfolio des Unternehmens 
gehören zudem Dienstleistungen wie Beratung mit 
anschließender Lösungsfindung und Detail-Planung, 
ein ganzheitliches Projektmanagement sowie Monta-
ge, Inbetriebnahme und ein umfassender Service. 

Leistungsstarke Zerkleinerung
„Wir haben einen leistungsstarken zweistufigen Zer-
kleinerungsprozess umgesetzt, bei dem unterschiedli-
che und anspruchsvolle Materialien zu homogenem 
Output geschreddert werden“, erläutert Ireneusz Sus-
zyna, Area Sales Manager Polen. An der Annahme 
wird das angelieferte Material gesammelt. Ein Mit-
arbeiter nimmt es mit einem Frontlader auf und 
beschickt damit einen Kettengurt. Dieser transportiert 
die festen Materialien zu einem Einwellen-Vorzer-
kleinerer der Baureihe VEZ 2500 TV. Die Entwickler 
von Vecoplan haben alle Bereiche in der Maschine, 
die im Zerkleinerungsprozess besonders hohen Kräf-
ten und Belastungen ausgesetzt sind, gezielt verstärkt. 
Eine Störstofferkennung schützt sie zudem vor gro-
ßen Metallteilen. Über die hydraulische Bodenklappe 
können Mitarbeiter Störstoffe sehr leicht entnehmen, 
ohne langen Stillstand. Vecoplan hat die Baureihe 
mit dem HiTorc-Antriebskonzept ausgestattet, dieses 
arbeitet dynamisch und ist anlauf- und drehmoment-
stark. Der Antrieb kommt komplett ohne mechani-
sche Elemente wie Getriebe, Riemen, Kupplungen 
oder Hydraulikaggregate aus. Die starken Erschüt-
terungen und Vibrationen, die bei der schwierigen 
Zerkleinerung entstehen, stellen für den HiTorc im 
Gegensatz zu Aggregaten mit Getriebeantrieb keine 
große Herausforderung dar.
Ebenfalls kommt es im Vergleich zu den mechani-
schen und hydraulischen Antrieben zu geringerem 
Verschleiß, und es fallen weniger Wartungsarbeiten an. 
Aufgrund der direkten Befestigung auf der Rotorwel-
le entstehen keine Leistungsverluste im Antriebsstrang 
und somit erreicht der HiTorc einen höheren Wir-
kungsgrad.
 
Zum hochwertigen Output
Der VEZ 2500 TV beschickt nun ein angegliedertes 
Förderband kontinuierlich mit dem vorzerkleinerten 
Material. Anschließend gelangt das Schüttgut in die 
Nachzerkleinerung. Vecoplan hat dafür eine Maschi-
ne der Baureihe VEZ 2500 TT installiert, die das 
Unternehmen insbesondere für die EBS-Aufbereitung 

“We have implemented a 
powerful two-stage shred-

ding process that shreds 
different and demand-
ing materials into one 

homogeneous output,” 
explains Ireneusz Suszyna

„Wir haben einen leis-
tungsstarken zweistufigen 

Zerkleinerungsprozess 
umgesetzt, bei dem 

unterschiedliche 
und anspruchsvolle 

Materialien zu 
homogenem Output 

geschreddert werden“, 
erläutert Ireneusz Suszyna
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The VEZ 2500 TV with its 
high-torque drive handles 

the pre-shredding. A 
connected conveyor belt 
transports the material to 
the following processing 

stage
Der VEZ 2500 TV 

mit einem Torque-
Antrieb übernimmt 

die Vorzerkleinerung. 
Das Material wird über 

ein  angeschlossenes 
Förderband zum nächs-

ten Prozessschritt 
 transportiert
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The VEZ 2500 TT shreds 
the challenging materi-
als into a homogeneous 
output, which is then 
used as RDF
Der VEZ 2500 TT 
zerkleinert die anspruchs-
vollen Materialien zu 
homogenem Output, 
das als Ersatzbrennstoff 
eingesetzt wird

Also, less wear and less maintenance is required than 
with mechanical and hydraulic drives. The drive is 
fixed to the rotor shaft, so there are no power losses in 
the drive train, resulting in a much higher operational 
efficiency.
 
High-quality output
Now the VEZ 2500 TV continuously feeds the pre-
shredded material onto an attached conveyor belt. 
The bulk material then enters the secondary shred-
ding stage. Here Vecoplan installed a machine of the 
VEZ 2500 TT series which the company specially 
developed for RDF processing. Thanks to a high-
performance cutting unit, the series is designed 
for maximum throughput. The patented W-rotor is 
installed which ensures both maximum cutting per-
formance and an extremely high standard of technical 

entwickelt hat. Die Baureihe ist mit einem Hochleis-
tungsschneidwerk auf maximalen Durchsatz ausgelegt. 
Sie weist zudem eine sehr hohe technische Verfügbar-
keit aus. Verbaut ist der patentierte W-Rotor, der für 
eine maximale Schneidleistung sorgt. 288 Konkav-
Messer sind in acht Reihen angeordnet. Jedes Messer 
lässt sich mehrfach nutzen. Der Anwender profitiert 
von einer homogenen Kornverteilung, einer hohen 
Standzeit und niedrigen Betriebskosten bei optimaler 
Wartungszugänglichkeit.
 
Profitieren auf ganzer Linie
Vecoplan lieferte damit eine profitable Zerkleinerungs-
technik für die EBS-Linie mit hoher Output-Qualität. 
Dafür sorgen die leistungsstarken Vor- und Nachzer-
kleinerer sowie die durchgehend robuste, störstoffunan-
fällige Technik. Diese ist hochverfügbar und sparsam im 
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Alternative Brennstoffe ersetzen teure fossile Energie-
träger wie Kohle und Öl und sind damit Vorausset-
zung für eine wirtschaftliche Zementproduktion. Das 
polnische Unternehmen Sanit-Trans Sp. Z o.o. berei-
tet dafür Industrieabfälle, Sperrmüll, Leichtfraktionen 
aus kommunalen Abfällen sowie leere Verpackungen 
und andere haushaltstypische Gegenstände aus Kunst-
stoffen, Verbundmaterial und Metall zu hochwertigem 
Ersatzbrennstoff (EBS) auf.
Sanit-Trans hat seinen Hauptsitz in Międzyrzecze 
Górne im Schlesischen Vorgebirge, etwa 45 Kilometer 
südlich von Katowice. Gegründet wurde das Unter-
nehmen 1996 als sanitärer Dienstleister. Mit der stark 
wachsenden Zahl der Kunden erweiterte Sanit-Trans 
schließlich das Angebot an Dienstleistungen in Rich-
tung Abfallmanagement. Das Thema wurde für das 
Unternehmen immer wichtiger, um die Umwelt zu 
schonen. Denn die Menschheit schädigt sich am Ende 
durch eine zu hohe Müllproduktion und eine nicht 
korrekte Entsorgung nur selbst. Um die negativen 
Auswirkungen von Müll auf die Umwelt zu mini-
mieren, hat sich das polnische Unternehmen immer 
weiter auf Lösungen zur Abfallentsorgung spezialisiert 
– stets in Übereinstimmung mit den Richtlinien der 
Europäischen Union und basierend auf der besten 
verfügbaren Technik (BVT).
 
Zerkleinern auf höchstem Niveau
Neben einer Abfallsortier- und einer Recyclinganlage 
für Glasscherben steht in Międzyrzecze Górne seit 
2019/2020 eine der modernsten Aufbereitungslinien 
für die Produktion von hochwertigen alternativen 
Brennstoffen in ganz Polen. Lieferung, Installation 

Alternative fuels replace expensive fossil fuels such as 
coal and oil, so they are a prerequisite for cost-efficient 
cement production. This is why the Polish company 
Sanit-Trans Sp. Z o.o. processes industrial waste, bulk 
waste, light fractions from municipal waste, empty 
packaging and other typical household items made of 
plastics, composite material and metal into high-quality 
RDF.
Sanit-Trans has its headquarters in Międzyrzecze 
Górne in the Silesian foothills, about 45 kilometres 
south of Katowice. The company was founded as a 
sanitary service provider in 1996. The rapidly grow-
ing number of customers convinced the company to 
add waste management to its range of services. Waste 
management helps to protect the environment, and 
this became increasingly important for the company 
– because, in the end, humankind only harms itself by 
producing too much waste and not disposing of it cor-
rectly. The Polish company has continued to specialise 
in waste management solutions that minimise the 
negative impact of waste on the environment – always 
in compliance with European Union directives and 
based on the best available techniques (BAT).
 
Shredding at the highest possible standard
A waste sorting plant, a recycling plant for glass shards and 
one of the most modern processing lines in the country 
for the production of high-quality alternative fuels have 
been in Międzyrzecze Górne since 2019/2020. Vecoplan 
AG was responsible for the supply, installation and com-
missioning of the company’s integrated shredding tech-
nology. The Polish company has relied on the machine 
manufacturer’s solutions since 2015.

Starting material
Ausgangsmaterial
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Vecoplan is one of the global market leader in the 
supply of machinery and plants for storage, shredding, 
separation and conveyance of primary and second-
ary raw materials. Based in Bad Marienberg in the 
Westerwald region of Germany, Vecoplan develops and 
manufactures machines and plants for processing and 
handling alternative fuels derived from plastics, paper, 
domestic waste and commercial waste. The company’s 
services also encompass consultancy, finding effective 
solutions and detailed planning. Its integrated project 
management covers installation, commissioning and 
comprehensive service. Vecoplan currently has about 
500 employees worldwide.
 
Powerful shredding
“We have implemented a powerful two-stage shred-
ding process that shreds different and demanding 
materials into one homogeneous output,” explains 
Ireneusz Suszyna, Area Sales Manager for Poland. 
The delivered material is collected at the receiving 
station. An employee picks it up with a front loader 
and feeds it onto a chain belt that transports the solid 
materials to a single-shaft pre-shredder of the VEZ 
2500 TV series. The developers at Vecoplan have 
specifically reinforced all the machine areas exposed 
to exceptionally high forces and loads during the 
shredding process. An extraneous material detection 
system also protects the machines from large metal 
parts. Employees can easily remove extraneous mate-
rial through the hydraulic bottom flap, speeding up 
the process by avoiding lengthy downtimes. Vecoplan 

The material is delivered 
for pre-shredding
Das Material wird für 
die Vorzerkleinerung 
aufgegeben
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Spezifikation VEZ 2500 TT 
(Nachzerkleinerer)

VEZ 2500 TV  (Vorzerkleinerer)

Antriebsart Direktantrieb HiTorc Direktantrieb HiTorc

Antriebsleistung 2 x 247 kW 247 kW (155 kW)
Drehzahlbereich 150 – 420 1/min 150 – 420 1/min (20 – 100 1/min)

Rotorlänge 2500 mm 2500 mm
Rotordurchmesser   640 mm   640 mm (800)

Abmessung (Länge) 2960 mm 2960 mm (2770 mm)
Abmessung (Breite) 4940 mm 4300 mm (5790 mm)

Abmessung (Höhe) 2300 mm 2300 mm (2600 mm)

SpsssspSpecification VEZ 2500 TT  
(secondary shredder)

VEZ 2500 TV  
(primary shredder)

Type of drive Direct drive HiTorc Direct drive HiTorc

Drive power 2 x 247 kW 247 kW (155 kW)
Speed range 150 – 420 1/min 150 – 420 1/min (20 – 100 1/min)

Rotor length 2500 mm 2500 mm
Rotor diameter   640 mm   640 mm (800)

Dimension (length) 2960 mm 2960 mm (2770 mm)
Dimension (width) 4940 mm 4300 mm (5790 mm)

Dimension (height) 2300 mm 2300 mm (2600 mm)

The VEZ 2500 was specially designed for the production of refuse-derived fuel (RDF) 
from production and sorting residues, packaging material, and the high-calorific frac-
tion from household and commercial waste for energy recovery in cement and power 
plants

Der VEZ 2500 wurde speziell für die Herstellung von Ersatzbrennstoffen (EBS) aus 
Produktions- und Sortierresten, Verpackungsmaterial sowie die hochkalorische 
Fraktion aus Haus- und Gewerbeabfällen zur energetischen Verwertung in Zement- 
und Kraftwerken konzipiert
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www.vecoplan.com

availability. 288 concave cutters are arranged in eight rows and each cutter can be used several times. Users benefit from uniform granularity, long service life and low operating costs. Accessibility for maintenance is also outstanding.

Users have a wide range of benefitsVecoplan thus supplied a profitable shredding technology with high output quality for the Polish company’s RDF line. This quality is ensured by the powerful pre- and re-shredders and the con-sistently robust Vecoplan technology that is not susceptible to breakdowns. Vecoplan technology has an extremely high availability level for users and is also economical in consumption. “The VEZ 2500 TV single-shaft pre-shredder and the VEZ 2500 TT re-shredder are perfectly matched in terms of size, throughput and handling,” says Ireneusz Suszyna. “This enables us to give our customer a con-sistently optimised, safe process which always produces a high-quality and homogeneous RDF output, and is also extremely cost-effective.” The output material is smaller than 30 mm – this was one of the Sanit-Trans requirements reliably met by Vecoplan machine technology.
“When we delivered the post-shredding plant in early 2021, we were right in the middle of the Covid-19 pandemic,” Suszyna recalls. “We certainly didn’t anticipate the impact of Covid-19 when we accepted the order.” The machine manufacturer delivered the shredders on time despite restrictions on entry into Poland. The technicians carried out the installation and commissioning on site without any problems.

Verbrauch. „Der Einwellen-Vorzerkleinerer VEZ 2500 TV und der Nachzerkleinerer VEZ 2500 TT sind in Größe, Durchsatz und Handhabung perfekt aufeinan-

der abgestimmt“, beschreibt Ireneusz Suszyna. „Damit ermöglichen wir unserem Kunden einen konsequent optimierten, sicheren Prozess mit gleichbleibend hoher, homogener EBS-Ausgangsqualität und Wirtschaftlich-keit.“ Das Output-Material ist kleiner 30 mm – das war eine der Anforderungen von Sanit-Trans, die mit der Vecoplan Maschinentechnik sicher erfüllt wurden.„Als wir Anfang 2021 die Nachzerkleinerung geliefert haben, waren wir mitten in der Pandemie“, erinnert er sich. „Mit den Auswirkungen von Covid-19 hatten wir bei Auftragseingang bestimmt nicht gerechnet.“ Der Maschinenbauer konnte die Shredder trotz Ein-reisebeschränkungen pünktlich liefern. Selbst Installa-tion und Inbetriebnahme führten die Techniker ohne große Probleme direkt vor Ort durch.

The waste materials can 
be challenging – but 

Sanit-Trans can safely process them into high-
quality RDF

Die Abfallmaterialien 
sind anspruchsvoll. 

Sanit-Trans kann diese 
sicher zu hochwerti-

gen Ersatzbrennstoff 
aufbereiten
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This enables us to give our customer a consistently optimised, safe process which always produces a high-quality and homogeneous RDF output, and is also extremely cost-effective
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Package 2

- Cover page 
- 1/1 page ad in color 
-  Exclusive video shoot by Bauverlag (video 

length approx. 2-3 min) - (company por-
trait/ product presentation/ trade fair)*

-  Publication on the social media channels of 
recovery

-  Medium rectangle for 4 weeks on  
www.recovery-worldwide.com with Link  
to the video

* Should the video shoot take place outside Germany  
plus possible travel expenses (travel/hotel)

Package 3

- Cover page
- 1/1 page color ad
- Online advertorial for 4 weeks
-  Advertising teaser with link to the  

online advertorial: 
- Website: Medium Rectangle 
- Newsletter: Text ad 
- Sponsored Post Facebook

Package 1

- Cover page
- 1/1 page color ad
- Exclusive project report
-  Medium rectangle For 8 Weeks on  

www.recovery-worldwide.com with  
Link to the reportage

-  Web-optimized PDF of your article  
(incl. cover page)

-  150 copies of the cover story for  
own use 
- Online PLUS

Use the recovery cover story for your exclusive presence in a recovery Issue!

Price: 8,500.00 €
Price in the trade fair edition 5/2025: 10,625.00 €
plus 19% VAT

Cover story packages

© 2024 Terex Corporation. Fuchs is a trademark  owned by Terex Corporation or its subsidiaries.

STRONG.  RELIABLE.  EFFICIENT. 

Discover More  
Fuchs World-Class  Material Handlers 

www.terex.com/fuchs
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MEDIAMEDIA

Linking in E-Paper

Increase the effectiveness of your advertising campaign  
by linking your advertisement in our E-Paper  
(epaper.recovery-worldwide.com). 

Linking ads in the E-Paper offers the following  
advantages:

•  Interactivity: Readers can click directly on ads to get 
more information or buy products online.

•  Enhanced user experience: Readers get direct access to 
relevant content or products

•  Enhanced information content: Ads can provide 
additional information or media on web pages through 
links

Price: 290.00 €

Linking in E-Paper

E-PAPERE-PAPER

WEBSITEWEBSITE

LANDINGPAGELANDINGPAGE

Linked  
advertorial

Linking
for example

to

All prices plus 19 % VAT. Agency commission 15 %. You can find the terms and conditions at: https://bauverlag.de/en/terms

https://bauverlag.de/en/terms
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Website
Website traffic

Traffic audit: 

Source for page impressions and visits: IVW, for unique user: Google Analytics/self-reported
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Website
Prices, valid from 1st October 2024, 

formats and technical advice

Prices and forms of advertising (price for 28 days / 4 weeks):

Form of advertising Placement
Desktop and tablet

Size in pixel (W x H)
Desktop and tablet

Placement
Mobile

Size in pixel (W x H)
Mobile

Price for 28 days /
4 weeks

Fullsize banner Content 468 x 60 Content 300 x 50 (6:1) 252.00 €

Superbanner At the top of the website 728 x 90 Content 300 x 50 (6:1) 322.00 €

Medium rectangle Content/
Marginal column 300 x 250 Content 300 x 250 448.00 €

Skyscraper To the right of the content 120 x 600 (sticky possible) Content 300 x 50 (6:1)
378.00 €
420.00 € (sticky)

Ad Bundle Alternating depending 
On availability

468 x 60
120 x 600
300 x 250

Content 300 x 250 378.00 €

Wide skyscraper To the right of the content 160 x 600 (sticky possible) Content 300 x 50 (6:1)
448.00 €
476.00 € (sticky)

Half page To the right of the content 300 x 600 (sticky possible) Content 300 x 600
518.00 €
546.00 € (sticky)

Billboard Under the navigation,
not on the start page 970 x 250 Content 300 x 75 (4:1) 644.00 €

Wallpaper Above and next to the content 728 x 90 and
120 x 600 Content 300 x 250 574.00 €

Expandable wallpaper Above and next to the content 728 x 90 and
120 x 600 (300 x 600) Content 300 x 600 644.00 €

OnlinePLUS Addition to an existing online 
article/advertorial Photos, videos, PDFs Addition to an existing online 

article/advertorial Photos, videos, PDFs 476.00 €

Microsite Own navigation
within the website Individual Own navigation

within the website Individual
8,568.00 €
(Price for 12 weeks)

Job offer In the job market Individual In the job market Individual 1,250.00 €

All display banners rotate with a maximum of 2 other banners in the same position. Please always supply the respective desktop and mobile format. Other formats on request.
All prices plus 19% VAT, agency commission: 15%. You can find our technical specifications with a presentation of the formats at https://bauverlag.de/downloads/spec-sheet-online.pdf. 
You can find the general terms and conditions at https://bauverlag.de/en/terms

https://bauverlag.de/downloads/spec-sheet-online.pdf
https://bauverlag.de/en/terms
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File formats: JPG, GIF, Flash, HTML-Tag, Redirect-Tag
 Weight: max. 100 kB per banner 
 
  The kB data given for every advertising material are maximum sizes and 

represent the total sum of all data defined by the advertising materials 
(including files to be loaded later, sniffer code, images, flash, etc.).

 

  You get a reporting about ad-impressions and ad-clicks  
after campaign end.

Delivery address:  Please send the advertising material for your campaign to: 
 order.management@bauverlag.de

Delivery date: 7 working days prior to beginning of the campaign
  These lead times give both of us sufficient time to test the formats and to 

ensure reliable delivery of the campaign. Otherwise, we can bear no costs 
for delays caused by late delivery to us.

 Please send your materials together with the required meta information:
 – booked site
 – Customer name
 – Order number
 – Target-URL
 − Booking period
 − Form of advertisingat
 − Motif name
 – Contact person for inquiries

For detailed information please see our spec sheet:
https://bauverlag.de/downloads/spec-sheet-online.pdf

Website
Technical advice

Discounts: 
Published within 12 months (Insertion year) 

Staggered repeat discount
12 Weeks   5%
26 Weeks 10%
52 Weeks 15%

Online ad specials: additional options
Wallpaper: coloured, clickable background
30% additional charge

We will be happy to provide you with information on other online special forms of
advertising. Just contact us, we will be pleased to realize your individual customer wishes

https://bauverlag.de/downloads/spec-sheet-online.pdf
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Issue Publishing
date

Booking
deadline

1/2025 13.03.2025 04.03.2025
2/2025 07.05.2025 25.04.2025
3/2025 03.07.2025 24.06.2025
4/2025 04.09.2025 26.08.2025
5/2025 02.10.2025 23.09.2025
6/2025 11.12.2025 02.12.2025

Newsletter
Time schedule, usage data and technical advice

File formats: JPG or static GIF, max. 20 kB (without animation) 
 
 
 

Format of newsletter: HTML or text

Delivery address:  Please send the advertising material for your campaign 
to: order.management@bauverlag.de

Delivery date: 7 working days prior to beginning of the campaign..
  These lead times give both of us sufficient time to 

test the formats and to ensure reliable delivery of the 
campaign. Otherwise, we can bear no costs for delays 
caused by late delivery to us.

  Please send your materials together with the required 
meta information:

 – booked newsletter
 – Customer name
 – Order number
 – Target URL
 – Contact person for inquiries

 You will get a reporting about the recipients,  
 Opening rate and ad-clicks.

For detailed information please see our spec sheet:
www.bauverlag.de/downloads/spec-sheet-online.pdf

Recipients:
Management and operations 
in recycling plants worldwide

Circulation:
2,051 Recipients
Openingrate net: 17.7%
(Quelle: Inxmail, average per month July 2023  
to June 2024)

http://www.bauverlag.de/downloads/datenblatt-online.pdf
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Format:
468 x 60 px

Placement:
content

Price:
470.00 €

Format:
120 x 600 px

Placement:
next to the 
content

Price:
590.00 €

Format:
160 x 600 px

Placement:
next to  
the content

Price:
710.00 €

- headline up to 50 characters 
- up to 500 characters
- 1 image (275 x 255 pixel)

Placement:
content

Price:
590.00 €

- headline up to 50 characters
- up to 500 characters
- 1 image (275 x 255 pixel) 

Placement:
content

Price:
590.00 €

Format:
300 x 250 px

Placement:
content

Price:
710.00 €

- up to 4 text ads
- 3 fullsize banner 
- 1 skyscraper

Placement:
content, exklusiv

Price:
4,370.00 €

- 1. Text ad in the Newsletter
- headline up to 50 characters 
- up to 500 characters
- 1 image (275 x 255 pixel)

Placement:
content

Price:
710.00 €

All prices plus 19 % VAT. Agency commission 15 %. You can find the terms and conditions at: https://bauverlag.de/en/terms

Prices and forms of advertising:

Newsletter
Prices, valid from 1st October 2024, 

formats and technical advice

Job offer

Text adText ad premium

SkyscraperFullsize banner

Medium rectangle

Wide skyscraper

Newsletter takeover Discounts: 
Published within 12 months  
(Insertion year) 

Staggered repeat discount
3 times   5%
6 times 10%
12 times 15%

https://bauverlag.de/en/terms
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Online-advertorial
Show our users your expertise on a topic, demonstrate your problem-solving skills, 
or explain the benefits of your product in detail - the occasions for an online 
advertorial can be many and varied. The online advertorial is promoted with a 
comprehensive 4-week communication package consisting of the following 
components:

•  permanent online contribution on www.recovery-worldwide.com 
(can still be found via search after the 4 weeks)

•  Editorial teaser on the start page with link to the online article  
(subject to availability)

•  Medium rectangle with placement on the complete website as teaser  
with link to the online article

•  1 Text ad in the recovery newsletter  
with link to the online article

•  Promoted Facebook post via the Facebook fan page of 
recovery with link to the online article

• Please deliver the online post in German and English

Price: 2,590.00 € plus VAT.
(Price for 28 days / 4 weeks)

Online-advertorial

All prices plus 19 % VAT. Agency commission 15 %. You can find the terms and conditions at: https://bauverlag.de/en/terms

https://bauverlag.de/en/terms
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Registration form

Order Whitepaper

WHITEPAPER

WHITEPAPER

Landingpage

ALTE SPINNEREI, KOLBERMOOR

Ob Ausstellungsraum in der ehemaligen Tuchfabrik oder Schwimmbad in der stillgelegten Zeche – eine 

 Vielzahl denkmalgeschützter Industrieareale, die in Folge des Strukturwandels lange Zeit leer standen,  

wurden in den letzten Jahren einer neuen Nutzung zugeführt. So auch die ehemalige Baumwollspinnerei   

in Kolbermoor, deren Revitalisierung weit mehr umfasst als die Sanierung eines denkmalgeschützten  

Gebäudes: Auf dem rund 200.000 m² großen Gelände ist innerhalb der letzten zwanzig Jahre ein kom­

plett neuer Stadtteil entstanden.

Fotos: Meike Hansen / Archimage

Nach einem Brand wurde die ehemalige Baumwoll-

spinnerei 1899 neu errichtet und blieb bis 1992 in 

Betrieb. 2006 erwarb die Familie Werndl das alte 

Fabrikgelände. 

Zwischen der Mangfall und dem Mangfall-

kanal gelegen, ist das revitalisierte Spinnerei-

gebäude heute das Herzstück eines 

lebendigen Quartiers. Es beherbergt 42 Loft-

wohnungen und 23 Büro- und Praxisräume. 

Energiezentrale
Batteurgebäude

Y-HäuserLoftreihenhäuser

Mangfallkanal

Spinnereipark

Spinnereineubau

Wohnenam Rosengarten
Spinnereihof

Pförtnerhaus

Conradtyhäuser

 
grohe.de
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Our communication package combine an appropriate set of advertising channels based upon your 
communication goals to ensure that you reach your entire target group.

We will be happy to put together further packages with suitable digital and print formats for you on request.

Halfpage ad on 
recovery-worldwide.com

Duration 4 weeks 
Price: 1,105.20 € plus VAT. 

Duration 4 weeks
Price: 4,752.00 € plus VAT. 

Wide skyscraper in   
recovery Newsletter

Online advertorial on 
recovery-worldwide.com

1/2 page advertorial or advert
in the print edition of recovery

Online branding package Crossmedia product advertising package

Communication packages

http://recovery-worldwide.com
http://recovery-worldwide.com
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Webinar

Choose an interesting topic, create an exciting   
Presentation and have the webinar moderated by 
our expert recovery editorial team and organized 
by the experienced Bauverlag event team. You will 
receive the contact details of the participants.

Price: 6,490.00 €*

Whitepaper

Publish your neutral, well-foundedinformation on  
a topic of interest to the target group in a useful 
white paper on recovery-worldwide.com. Interested  
high-value order the white paper and you will receive 
the contact details afterwards.

Price: on request

Gain valuable leads with the strong media brand recovery!

Ask for our detailed information flyer!

Lead generation
Webinar and Whitepaper

*Price plus 19% VAT.
Please note that we require a lead time of 8 weeks. You can find the general terms and conditions at https://bauverlag.de/en/terms.

Registration 
form

Order Whitepaper

WHITEPAPERWHITEPAPER
Landingpage

https://bauverlag.de/en/terms
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Video advertorial

Video advertorials that will convince you!

Moving images attract attention. Content and products can be 
presented in a more lively and emotional way, making them 
easier to perceive.
In contrast to classic commercials, video advertorials convey 
information, tips or stories that appear valuable to the viewer 
while subtly promoting a product, service or brand.
The focus is often on providing the audience with useful  
content while raising awareness of the advertised brand,  
without the advertising taking center stage.

Please contact us

Erdal Top
Director Video & Digital Services
Phone: +49 5241 2151-3344
E-Mail: erdal.top@bauverlag.de

Bauverlag not only has access to the target group, but also 
the expertise to implement an individual storyline perfectly 
and tailor-made for the customer in the construction industry. 
The Bauverlag brands also provide neutrality and credibility for 
your communication goals.

When will we realize our joint video project?
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Bauverlag Events

The portal for networking in architecture and the construction 
industry

Bauverlag organizes and plans 85 events every year. These 
 include in-house events such as congresses, trade fairs and 
specialist forums. In addition, customer events are designed, 
planned and carried out. 

Our events offer you

- Networking and information transfer 
- Contact with your target group and top decision-makers in  
architecture and the construction industry 
- Neutral specialist presentations on trends and developments 
- Intensive exchange of ideas and information 
- In-depth information through accompanying trade exhibitions 
- New, innovative discussion and presentation formats

Expand your network. Take advantage of the professional  
exchange with colleagues and industry experts!

Rainer Homeyer-Wenner
Head of Events
Phone: +49 5241 2151-3311
E-Mail: rainer.homeyer-wenner@bauverlag.de

Malte Kienitz
Event Manager
Phone: +49 5241 2151-2424
E-Mail: malte.kienitz@bauverlag.de

Heike Carpenter
Assistance Eventmanagement
Phone: +49 5241 2151-1155
E-Mail: heike.carpenter@bauverlag.de

Please contact us
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Bauverlag Creative

ALTE SPINNEREI, KOLBERMOOR
Ob Ausstellungsraum in der ehemaligen Tuchfabrik oder Schwimmbad in der stillgelegten Zeche – eine 
 Vielzahl denkmalgeschützter Industrieareale, die in Folge des Strukturwandels lange Zeit leer standen,  
wurden in den letzten Jahren einer neuen Nutzung zugeführt. So auch die ehemalige Baumwollspinnerei   
in Kolbermoor, deren Revitalisierung weit mehr umfasst als die Sanierung eines denkmalgeschützten  
Gebäudes: Auf dem rund 200.000 m² großen Gelände ist innerhalb der letzten zwanzig Jahre ein kom­
plett neuer Stadtteil entstanden.

Fotos: Meike Hansen / Archimage

Nach einem Brand wurde die ehemalige Baumwoll-
spinnerei 1899 neu errichtet und blieb bis 1992 in 
Betrieb. 2006 erwarb die Familie Werndl das alte 
Fabrikgelände. 

Zwischen der Mangfall und dem Mangfall-
kanal gelegen, ist das revitalisierte Spinnerei-
gebäude heute das Herzstück eines 
lebendigen Quartiers. Es beherbergt 42 Loft-
wohnungen und 23 Büro- und Praxisräume. 
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ARCHITEKTUR- 
LÖSUNGEN
WOHNEN AUF ZEIT

Your partner for content marketing, individual  
communication solutions and networking

We support you in reaching your target group with something 
special. In close cooperation with our specialist editorial teams, 
we develop customized online and print formats as well as 
specialist events for you.  

Bauverlag Creative offers you

- Supplements, brochures, white papers  
- Websites and microsites 
- Editorial videos and image films  
- Social media content 
- Moderation and event management

Become visible. Use the reach and channels of Bauverlag!  

Christian Ippach
Bauverlag Creative
Phone: +49 5241 2151-7799
E-Mail: christian.ippach@bauverlag.de

Please contact us
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Michael Voss, 
Publisher and Managing Director
Phone: +49 5241 2151-5511
E-Mail: michael.voss@bauverlag.de

Boris Schade-Bünsow
Managing Director
Phone: +49 30 8841-0626
E-Mail: boris.schade-buensow@bauwelt.de 
Foto: © Jasmin Schuller

Location and management

Bauverlag BV GmbH
Friedrich-Ebert-Straße 62
33330 Gütersloh
Phone: 05241 2151 1000
E-Mail: info@bauverlag.de

https://bauverlag.de/en

Building. Knowledge. Passion. 
Architecture / Processing & recycling / Building materials / Construction companies / Job market / Technical building equipment / Fabricators / Housing and real estate industry

https://bauverlag.de/en
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Contacts
Editorial office and job market

We will support your media plannings – just give us a call or send us an e-mail!

Dr. Petra Strunk
Editor-in-Chief recovery
Phone: +49 5241 2151-7272 
E-Mail: petra.strunk@bauverlag.de

Bärbel Ellermann
Head of Job Market
Phone: +49 5241 2151-1919
E-Mail: baerbel.ellermann@bauverlag.de

Ariane Ewers-Busche
Sales Manager Job Market
Phone: +49 5241 2151-3000
E-Mail: stellenmarkt@bauverlag.de 

Christiane Klose
Sales Manager Job Market
Phone: +49 5241 2151-3000
E-Mail: stellenmarkt@bauverlag.de 

Denise Spindelndreier
Sales Manager Job Market
Phone: +49 5241 2151-3000
E-Mail: stellenmarkt@bauverlag.de 
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Contacts
Sales

Bernd Fenske
Key Account Manager
Phone: +49 89 24440-7344
E-Mail: bernd.fenske@bauverlag.de

Andreas Kirchgessner
Key Account Manager
Phone: +49 5241 2151-4411
E-Mail: andreas.kirchgessner@bauverlag.de

Nicole Dony
Senior Sales Manager
Phone: +49 5241 2151-4242
E-Mail: nicole.dony@bauverlag.de

Axel Gase-Jochens
Head of Digital Sales 
Phone: +49 5241 2151-2727
E-Mail: axel.gase-jochens@bauverlag.de

Erdal Top
Key Account Manager
Phone: +49 5241 2151-3344
E-Mail: erdal.top@bauverlag.de

Petra Schwedersky
Sales Manager
Phone: +49 5241 2151-7676
E-Mail: petra.schwedersky@bauverlag.de

Birgit Grewe
Sales Service Manager 
Phone: +49 5241 2151-5151
E-Mail: birgit.grewe@bauverlag.de

Stefan Hoffmann
Head of Sales Operations
Phone: +49 5241 2151-4747
E-Mail: stefan.hoffmann@bauverlag.de
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Other brands

Diese Wärmepumpe 
ist fl üsterleise

Franz Pongratz
Produktmanager KERMI GmbH

KEINE 
AUSREDEN 
MEHR
Diese Wärmepumpe 

Franz Pongratz
Produktmanager KERMI GmbH

KEINE KEINE 
AUSREDEN AUSREDEN 
MEHRMEHR

Fühl Dich wohl. Kermi.
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Marktübersicht: Heizen mit Holz Seite 22

Klimatisieren mit Wärmepumpe Seite 46

Digital und klimaneutral  Seite 70
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www.kuechenplaner-magazin.de

Studie:
Hohes Potenzial
beim Dunstabzug
 ▶ 32

AMK:
Mitgliederversammlung
mit Rekordbeteiligung
 ▶ 16

Küchenhandel:
10 Jahre
nah am Kunden
 ▶ 44

https://www.at-minerals.com/de/
https://www.bauhandwerk.de/
https://www.bundesbaublatt.de/
https://www.bft-international.com/de
http://www.bsbrandschutz.de
https://www.computer-spezial.de/
https://www.bauwelt.de
https://www.dach-holzbau.de
https://www.dbz.de
https://www.facility-management.de
https://www.kka-online.info
https://www.metallbau-magazin.de/
https://www.shk-profi.de
https://www.tab.de
https://www.this-magazin.de/
https://www.tunnel-online.info
https://www.zi-online.info
http://zkg.de
http://fluessiggas-magazin.de
http://ikz.de
http://kuechenplaner-magazin.de

