
MEDIADATEN
2027

Zielgruppe
- �Geschäftsführende und  

Betriebsleitende in weltweit 
tätigen Recyclingunternehmen

recovery-worldwide.com

http://recovery-worldwide.com
http://bauverlag.de


2

Inhalt
recovery

Markenprofil� 03

PRINT
Termin- und Themenplan� 05

Auflagen- und Verbreitungsanalyse � 08

Preise und Formate � 11

Titelstory� 14

Verlinkung im E-Paper� 16

DIGITAL
Website Nutzungsdaten� 18

Website Preise, Formate und technische Angaben� 19

Website technische Angaben � 20

Newsletter Terminplan� 21

Newsletter Preise, Formate und technische Angaben� 22

Online-Advertorial� 23

PORTFOLIO
Kommunikationspakete� 25

Leadgenerierung� 26

Video-Advertorial� 27

Events� 28

Creative� 29

Bauverlag Stellenmarkt/Recruiting� 30

DER BAUVERLAG
Standort und Geschäftsführung� 32

Kontakte� 33

Weitere Marken� 34



3Zurück zum Inhaltsverzeichnis

Markenprofil

recovery – Recycling Technology Worldwide

recovery – Recycling Technology Worldwide informiert die globale 
Recyclingindustrie, unterstützt durch den recovery Webauftritt und 
den 10-mal erscheinenden Newsletter, über alle Themen der Wieder-
aufbereitung von Wertstoffen. Schwerpunkte sind dabei das Recycling 
von Elektronik- und Metallschrott, Altglas sowie die Aufbereitung von 
Holz-, Kunststoff-, Haushalts- und aller Arten von Industrieabfällen. 
Dabei wird der Fokus vor allem auf den technischen Prozessablauf ge-
legt. recovery ist die internationale Fachmarke, die den stärksten Fokus 
auf Technik und somit auf Ihre Produkte legt. Nutzen Sie diese optima-
len Umfelder für Ihre redaktionellen Inhalte sowie Ihre Werbebotschaf-
ten. recovery bietet Ihnen Kommunikationslösungen auf allen Medien-
kanälen wie Print, digital (www.recovery-worldwide.com) sowie auf 
Social-Media – Facebook und LinkedIn.

24.282
Exemplare / Jahr

verbreitete Auflage� 4.047 
davon E-Paper� 1.725
Erscheinungsweise� 6x / Jahr

98.539
Page Impressions� 8.212 / Monat
Visits� 5.226 / Monat
Unique User� 3.756 / Monat

Sichtkontakte Website / Jahr

19.878
Empfänger� 1.988 /Ausgabe
Öffnungsrate netto� 17,4%
Erscheinungsweise� 10x / Jahr

Newsletter Empfänger / Jahr
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Print
Termin- und Themenplan 2026

Ausgabe Termine Specials Materialien Anlagen und Maschinen Messen/Veranstaltungen

6/2026 Erscheinungstermin:
18.12.2026
Anzeigenschluss:
20.11.2026

WEEE Recycling • Elektronik-Altgeräte 
• Industrieabfälle 
• Altreifen

• Schredder 
• Umschlagmaschinen 
• Förderanlagen

20.-22.01.2027
IERC, Valencia/ES

Die Redaktion behält sich aus Gründen der Aktualität Themenänderungen/-ergänzungen vor. 
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Ausgabe Termine Specials Materialien Anlagen und Maschinen Messen/Veranstaltungen

1/2027 Erscheinungstermin:
01.03.2027
Anzeigenschluss:
01.02.2027

Special  
Automobilrecycling

• Metallschrott 
• Kunststoff 
• Haushalts- und Siedlungsabfälle

• Schrottpressen 
• Schredder

03.-04.03. 
BKM, Berlin/D 
10.-12.03. 
IARC, Hamburg/D

2/2027 Erscheinungstermin:
20.05.2027
Anzeigenschluss:
20.04.2027

Special RATL • Elektronik-Altgeräte 
• Industrieabfälle 
• Altreifen

• Schredder 
• Umschlagmaschinen 
• Förderanlagen

12.-15.04. 
REMA, Nashville/USA
03.-06.05. 
WasteExpo, Las Vegas/USA
12.-13.05. 
E-Waste World, Frankfurt (Main)/D 
24.-26.05. 
BIR, tbd 
03.-05.06. 
RATL, Karlsruhe/D

3/2027 Erscheinungstermin:
23.06.2027
Anzeigenschluss:
25.05.2027

Trends im Recycling • Biologische Abfälle 
• Industrieabfälle 
• Textilien

• Umsetzer 
• Kompostieranlagen 
• Filteranlagen

29.-30.06. 
PRSE, Amsterdam/NL

4/2027 Erscheinungstermin:
01.09.2027
Anzeigenschluss:
04.08.2027

Batterierecycling • Altbatterien 
• Elektronik-Altgeräte 
• Holz und Papier

• Sortieranlagen 
• Schredder 
• Siebtechnik 
• Ballenpressen

September 
ICBR, tbd 
12.-15.10. 
Pollutec, Lyon/F

5/2027 Erscheinungstermin:
19.10.2027
Anzeigenschluss:
21.09.2027

Special Ecomondo • Glas 
• Kunststoff 
• Metall

• Granulatoren 
• Schrottpressen 
• Sortieranlagen

25.-26.10 
BIR, tbd 
November
Ecomondo, Rimini/I 
November 
World Reuse & Recycling Forum, Shanghai/VRC

6/2027 Erscheinungstermin:
23.11.2027
Anzeigenschluss:
25.10.2027

Special 
Recycling-Technik

• Elektronik-Altgeräte 
• Industrieabfälle 
• Altreifen

• Schredder 
• Umschlagmaschinen 
• Förderanlagen

01.-02.12. 
RECYCLING-TECHNIK, Dortmund/D 
Januar 2028 
IERC, tbd

Print
Termin- und Themenplan 2027

Die Redaktion behält sich aus Gründen der Aktualität Themenänderungen/-ergänzungen vor. 
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Ausgabe Termine Specials Materialien Anlagen und Maschinen Messen/Veranstaltungen

1/2028 Erscheinungstermin:
01.03.2028
Anzeigenschluss:
02.02.2028

Berliner Konferenz  
Metallkreisläufe (BKM)

• Metallschrott 
• Haushalts- & Siedlungsabfälle 
• Automobilrecycling

• Schrottpressen 
• Schredder

2/2028 Erscheinungstermin:
22.05.2028
Anzeigenschluss:
24.04.2028

Special IFAT • Glasrecycling 
• Metallrecycling 
• Kunststoffrecycling

• Brechen 
• Sortieranlagen

29.05.-01.06.
IFAT Munich, München/D

Print
Termin- und Themenplan Vorschau 2028

Die Redaktion behält sich aus Gründen der Aktualität Themenänderungen/-ergänzungen vor. Der vollständige Termin- und Themenplan 2028 erscheint in den Mediadaten 2028.
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Auflagenkontrolle:	

Auflagen Analyse:	 �Exemplare pro Ausgabe im Jahresdurchschnitt
			   (1. Juli 2025 bis 30. Juni 2026)

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA): 4.047 davon Ausland: 2.642

- davon E-Paper 1.725 davon Ausland: 1.135

Verkaufte Auflage: 123 davon Ausland: 10

Abonnierte Exemplare: 123 davon Ausland: 10

Sonstiger Verkauf: 0

Einzelverkauf: 0

Freistücke: 3.925 davon Ausland: 1.511

Rest-, Archiv- und Belegexemplare: 78

Kurzfassung der Erhebungsmethode:
1.	Methode: Verbreitungsanalyse durch Dateiauswertung – Totalerhebung
2.	Grundgesamtheit: tvA 4.047 = 100% 
3.	Stichprobe: Totalerhebung
4.	Zielperson der Untersuchung: entfällt
5.	Zeitraum der Untersuchung: August 2026
6.	Durchführung der Untersuchung: Bauverlag BV GmbH
Die detaillierte Erhebungsmethode können Sie beim Verlag anfordern.

Print
Auflagen- und Verbreitungsanalyse 

Anteil an tatsächlich verbreiteter Auflage

Wirtschaftsraum %* Exemplare

Inland 34,7 1.405

Ausland 65,3 2.642

Tatsächlich verbreitete Auflage 100,0 4.047
 
*Die Prozentwerte wurden auf eine Nachkommastelle gerundet.

Geografische Verbreitungsanalyse:
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www.VectorOpenStock.com

Internationale Verbreitung

Tatsächlich verbreitete Auflage:	 4.047 Exemplare

Print
Auflagen- und Verbreitungsanalyse

Europa: 73,5%

Amerika: 10,5%

Mittlerer Osten: 1,6%

Afrika: 0,3%
Asien: 12,5%

Ozeanien: 1,6%
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Branchen/Wirtschaftszweige:

Empfängerstruktur 

Anteil an tatsächlich  
verbreiteter Auflage

% Exemplare

Entsorgungs- und Recyclingbetriebe/Wiederaufbereitungsanlagen 88,9 3.598

Maschinen- und Anlagenbau 7,3 297

Umweltbehörden 3,8 152

100 4.047

* Die Prozentwerte wurden auf eine Nachkommastelle gerundet. Verlagsauswertung, Stand August 2026

Print
Empfänger-Struktur-Analyse
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Print
Preise, gültig ab 01.10.2026

* Preiszuschlag bei Gestaltung durch den Verlag 500,00 €; ** Preiszuschlag bei Gestaltung durch den Verlag 250,00 € 
Alle Preise zzgl. 19% Mehrwertsteuer. Agenturprovision: 15%. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter: https://bauverlag.de/agb

Format farbig

Advertorial 1/1 Seite*   4.155,00 €

Advertorial 1/2 Seite**   2.865,00 €

Titelstory Grundpreis   9.065,00 €
               �Messepreis  

Ausgabe 5/27 Ecomondo
11.331,00 € 

Bild des Monats   4.635,00 €

Anzeigenpreise, Anschnittformat (zuzüglich 3 mm Beschnitt an allen Seiten) 

Anschnitt:
210 x 145 mm

Preis (s/w bis 4c) 
2.865,00 €

1/2 Seite, quer

Anschnitt:
100 x 297 mm

Preis (s/w bis 4c) 
2.865,00 €

1/2 Seite, hoch

Anschnitt:
210 x 100 mm

Preis (s/w bis 4c) 
2.195,00 €

1/3 Seite, quer

Anschnitt:
148 x 210 mm

Preis (s/w bis 4c) 
2.990,00 €

Juniorpage

Anschnitt:
70 x 297 mm

Preis (s/w bis 4c) 
2.195,00 €

1/3 Seite, hoch

Anschnitt:
210 x 74 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.865,00 €

1/4 Seite, quer

Anschnitt:
100 x 145 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.865,00 €

1/4 Seite, Eckfeld

Anschnitt:
52 x 297 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.865,00 €

1/4 Seite, hoch

Anschnitt:
210 x 50 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.600,00 €

1/8 Seite, quer

Anschnitt:
100 x 74 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.600,00 €

1/8 Seite, Eckfeld

Anschnitt:
52 x 145 mm

Preis (s/w bis 4c) 
1.600,00 €

1/8 Seite, hoch

Anschnitt:
210 x 297 mm

Preis (s/w bis 4c) 
4.155,00 €

1/1 Seite

Anschnitt:
420 x 297 mm

Preis (s/w bis 4c) 
7.450,00 €

2/1 Seite

https://bauverlag.de/agb
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Platzierung:	 Umschlagseiten (U2, U3, U4)� 4.700,00 €
	 Bindende Platzierungsvorschriften:� 20%

Rabatte:	� bei Abnahme innerhalb von 12 Monaten  
(Insertionsjahr, Beginn mit dem Erscheinen der ersten Anzeige)

	  

	 Malstaffel			   Mengenstaffel
	 3 maliges Erscheinen	 3%	 3 Seiten	 5%
	 6 maliges Erscheinen	 5%	 6 Seiten	 10%
	 12 maliges Erscheinen	 10%	 12 Seiten	 15%
	 18 maliges Erscheinen	 15%	 18 Seiten	 20%
	 24 maliges Erscheinen	 20%	 24 Seiten	 25%

	 Crossmedia-Rabatt
	� Rabatte für Werbung print und online sowie crossmediale Kampa-

gnen auf Anfrage.
 
	 Beilagen und technische Zusatzkosten werden nicht rabattiert.

Sonderwerbeformen:	 Beihefter (Standmuster - Vorderseite/Rückseite - erforderlich!)
	 2-seitig				�     2.755,00 €
	 4-seitig				�     4.310,00 €
	 (weitere auf Anfrage)

	 Rabatt laut Mengenstaffel:	1 Blatt = 1 Anzeigenseite
	� Einhefter bitte im unbeschnittenen Format von 216 mm Breite und 

303 mm Höhe (vier- und mehrseitig: gefalzt) anliefern. Rohformat 
von Beiheftern: Beihefter: 216 x 307 mm, Kopfbeschnitt: 7 mm

	 Fußbeschnitt: 3 mm, Beschnitt seitlich: je 3 mm 

	 Beilagen 	(nicht rabattierbar)
	 lose eingelegt, maximale Größe 205 x 290 mm

	 Gewicht der Beilage�  Preis ‰ 
	 Vollbeilage bis 25 g und 2 mm Stärke� 880,00 €
	 (höhere Gewichte und Stärken auf Anfrage)
	 Print-Teilbeilage bis 25 g und 2 mm Stärke� 980,00 €
	 (höhere Gewichte und Stärken auf Anfrage)

	 Bei Teilbelegung: Selektionskosten pro Sektion� 180,00 €

	 Beikleber�  Preis ‰  
	 Postkarte� 105,00 €
	 Warenprobe, sonstige Beikleber� auf Anfrage
	 Technische Kosten sind nicht provisionsberechtigt  
	 und nicht rabattierbar.

	 Benötigte Liefermenge: 	 Gemäß Auftragsbestätigung
	 L�ieferanschrift:	 Strube Druck & Medien GmbH
				   z. Hd. Klaus Anthes
				   Stimmerswiesen 3
				   34587 Felsberg
	 Liefervermerk:	 Für recovery Ausgabe …

	� Informationen zu weiteren Sonderwerbeformen erhalten Sie  
gerne von uns. Sprechen Sie uns einfach an, gerne realisieren  
wir Ihre individuellen Kundenwünsche.

Print
Preise, gültig ab 01.10.2026



13Zurück zum Inhaltsverzeichnis

Zeitschriftenformat:	 �210 mm breit x 297 mm hoch;  
(unbeschnitten: 216 mm breit x 303 mm hoch)

Satzspiegel:	 188 mm breit x 280 mm hoch
		  4 Spalten à 45 mm

Druck- und Bindeverfahren:	 Offsetdruck (Rollenoffset), Klebebindung

Datenübermittlung:	 Übertragung per FTP: auf Anfrage
		
		�  Für die Übermittlung von Druckunterlagen sowie bei 

Rückfragen wenden Sie sich bitte an: 
order.management@bauverlag.de

Datenformate:	� Bitte liefern Sie die Dateien in der Größe des Anzei-
genformats als PDF/X3 oder PDF/X4. Wir erwarten 
ein PDF mit eingebetteten Schriften, ausschließlich 
CMYK-Elementen und Bildern in einer Auflösung 
von 300 dpi. Anzeigen im Anschnittformat müssen 
mit 3 mm gefüllter Beschnittzugabe an allen Kanten 
angelegt sein. Eventuelle Beschnittzeichen müssen 
mit einem Abstand von mindestens 3 mm zum 
Nettoformat angelegt sein. Relevante Informationen 
müssen auf allen vier Seiten mindestens 3 mm vom 
Seitenrand entfernt stehen. Bei Buchung der 2. sowie 
3. Umschlagsseite ist ein Mindestabstand zum Bund 
von 8 mm einzuhalten. 

Farben:	� Der Farbmodus ist CMYK. Das Farbprofil ist ISO 
Coated v2 300%. Bei Verwendung von RGB-Farben 
kommt es zu Farbdifferenzen.

Datenannahme/-archivierung:	� Alle Dateien, die an uns gesendet werden, müssen 
Kopien sein, die Originale sollten zur Sicherheit bis 
zum jeweiligen Erscheinen des Heftes bei Ihnen ge-
speichert bleiben. Die Dokumente und Verzeichnisse 
müssen eine eindeutige Auftrags- und Seitenbezeich-
nung haben. Vermeiden Sie in Ihren Dateinamen 
nach Möglichkeit Sonderzeichen, Leerzeichen und 
Umlaute. 
 
Daten werden archiviert, unveränderte Wieder-
holungen sind deshalb in der Regel möglich. Eine 
Datengarantie wird jedoch nicht übernommen.

Gewährleistung:	� Die Gewähr für Reproqualität und korrekte Daten-
übermittlung übernimmt der Auftraggeber. Auf die 
Anlieferung fehlerhafter Daten zurückzuführende 
Abweichungen stellen für den Auftraggeber keinen 
Grund zur Reklamation dar. Leichte Tonwertabwei-
chungen sind im Toleranzbereich des Druckverfah-
rens begründet.

Print
Formate und technische Angaben

Zahlungsbedingungen:	� Rechnungsnetto innerhalb von 10 Tagen nach  
Rechnungsdatum,

	 USt-Ident-Nr. DE 813382417

Bankverbindung:	 Bauverlag BV GmbH, Gütersloh
	 Deutsche Bank Berlin
	 IBAN: DE45 1007 0000 0069 4653 00	  
	 BIC: DEUTDEBBXXX
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Titelstory

Jedes recovery Titelstory-Paket besteht immer aus der exklusiven Gestaltung  
der Titelseite und einer ganzseitigen Anzeige im Heft. Darüber hinaus haben  
Sie die Wahl aus einem von drei attraktiven Zusatzbestandteilen:

– eine exklusive Reportage einer besonderen und interessanten Recyclinganlage oder

– einem exklusiven Videodreh oder

– einem ausführlichen Online-Advertorial.

Weitere Leistungen runden die Pakete ab und machen sie zu einer effektiven  
und umfassenden Kommunikationslösung.

Was bietet Ihnen die recovery Titelstory?

© 2024 Terex Corporation. Fuchs is a trademark  owned by Terex Corporation or its subsidiaries.

STRONG.  RELIABLE.  EFFICIENT. 

Discover More  
Fuchs World-Class  Material Handlers 

www.terex.com/fuchs
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diesel-driven shredder
coverstory
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Die Recyclingbranche befindet sich im Wandel. Materialströme werden vielfälti-
ger, Betreiber müssen wirtschaftlicher arbeiten und Aufbereitungsanlagen sollen 
sich flexibel an wechselnde Anforderungen anpassen lassen. Für Lindner war 
genau diese Entwicklung der Ausgangspunkt für eine neue Generation mobiler 
Zerkleinerungstechnik. Mit der MERAK übertrug das Unternehmen erstmals die 
bewährte Technologie seiner stationären Maschinen auf ein mobiles Konzept. 
Inzwischen wurde das Portfolio um eine dieselbetriebene Variante erweitert.

Einwellen-Schredder mit 
diesel-hydraulischem Antrieb

The recycling industry is undergoing a transformation. Material streams are 
becoming more diverse, operators need to work more cost-effectively, and pro-
cessing plants must be able to adapt flexibly to changing requirements. For 
Lindner, it was this development that served as the starting point for a new gen-
eration of mobile shredding technology. MERAK became the first mobile shred-
der using the tried-and-tested technology of the company's stationary machines. 
The range has since been expanded to include a 
diesel-powered variant. 
 

Single-shaft shredder with 
diesel-hydraulic drive

Mobility reimagined

Mobilität neu gedacht

MERAK 2800 DT: Proven 
Lindner stationary tech-
nology meets a mobile 

application concept
MERAK 2800 DT:

Bewährte stationäre Lindner-
Technik trifft ein mobiles 

Anwendungskonzept
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Author/Autorin: 

Dr. Petra Strunk, 
Editor-in-Chief recovery – Recycling Technology Worldwide
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Vorgestellt wurde die MERAK 2800 erstmals auf 
der IFAT 2024 – damals mit einem rein elektrischen 
Antriebskonzept. Dank hoher Durchsatzleistung und 
großer Materialvielfalt hat der mobile Schredder seit-
her viele Einsatzbereiche gefunden. Auf der IFAT 
2026 wurde die MERAK auch mit einem Diesel-hy-
draulischen Antriebskonzept vorgestellt – die erhielt die 
Produktbezeichnung MERAK 2800 DT (Diesel Track).
Ein ungewöhnlicher Schritt, den die Firma gewagt hat, 
geht doch die Entwicklung eher zur elek-trisch betrie-
benen Maschinengeneration. Welche Vorteile bringt 
diese neue Maschinenvariante dem Anwender? Die 
MERAK 2800 DT

 X verfügt über die Fähigkeit zur Zerkleinerung in 
einem Schritt auf eine definierte Korngröße,

 X kann unabhängig vom Stromnetz betrieben werden 
und ist sofort einsatzbereit, 

 X zeichnet sich durch optimierte Investitionskosten aus, 
 X besitzt mit ihrem Antriebskonzept ein Alleinstellungs-
merkmal durch eine Drehzahl von bis zu 110 U/min, 

 X hohe Flexibilität und Vielseitigkeit im Einsatzbe-
reich und 

 X die ausschließliche Verwendung von Premiumkom-
ponenten sorgt zudem für eine lange Lebensdauer 
und höchste Zuverlässigkeit.

Was macht den MERAK Schredder so vielseitig? Es 
ist sein universelles Schnittsystem (116PR). Mit diesem 
kann eine große Bandreite an Output Korngröße (One 
Step) erreicht werden und eine Vielzahl von Materialien 
kann verarbeitet werden, darunter Altholz, Kunststoffe, 
Industrie- und Gewerbeabfälle sowie Hausmüll. Bei die-
sem Schnittsystem sind sowohl Messer als auch Messer-
halter verschraubt angebracht, so dass bei Bedarf einzel-
ne Komponenten schnell ausgetauscht werden können.
Für Kunden mit einer speziellen Anwendung kann noch 
der Rotor für Vorzerkleinerung bzw. Nachzerkleinerung 
zum Einsatz kommen. Das Schnittsystem „Vorzerkleine-
rung“ ist für die Volumenreduzierung großer Materialströ-
me gedacht. Es bereitet so Stoffe optimal für die Nachfolge-
behandlung vor. Das Schnittsystem „Nachzerkleinerung“ ist 
für kleine Korngrößen von 30 bis 120 mm ausgelegt.

The MERAK 2800 was first unveiled at IFAT 2024 
– at that time with a purely electric drive concept. 
Thanks to its high throughput and ability to handle 
a wide variety of materials, the mobile shredder has 
since found many areas of application. At IFAT 2026, 
the MERAK was also unveiled with a diesel-hydraulic 
drive system – which was given the product designa-
tion MERAK 2800 DT (Diesel Track).
This is an unusual step for a company to take, given 
that the trend is generally towards an electrically pow-
ered generation of machines. What advantages does 
this new machine variant offer the user? The MERAK 
2800 DT

 X is capable of shredding to a defined particle size in 
a single pass,

 X can be operated independently of the mains supply 
and is ready for immediate use, 

 X offers optimised investment costs, 
 X boasts a unique selling point in its drive concept, 
with a rotational speed of up to 110 rpm,

 X offers high flexibility and versatility in its range of 
applications, and 

 X the exclusive use of premium components also 
ensures a long service life and maximum reliability.

What makes the MERAK shredder so versatile? It is 
its universal cutting system (116PR). This enables a 
wide range of output particle sizes (One Step) to be 
achieved and allows a variety of materials to be pro-
cessed, including waste wood, plastics, industrial and 
commercial waste, as well as household waste. In this 
cutting system, both the knife and the knife holders 
are bolted in place, meaning that individual compo-
nents can be quickly replaced if necessary.
For customers with a specific application, the rotor for 
pre-shredding or post-shredding can also be used. The 
"pre-shredding" cutting system is designed to reduce 
the volume of large material flows. This optimally 
prepares materials for subsequent processing. It thus 
optimally prepares materials for subsequent processing. 
The "post-shredding" cutting system is designed for 
small particle sizes ranging from 30 to 120 mm.

Matthias Egarter, CEO of 
Lindner Recyclingtech, 
Gerd Tischner, 
Segment Director for 
Waste, and Martina 
Greschonig, Head of 
Marketing, on a tour of 
the plant
Matthias Egarter, 
Geschäftsführer von 
Lindner Recyclingtech, 
Gerd Tischner, Segment 
Director Waste, und 
Martina Greschonig, 
Marketingleitung, beim 
Werksrundgang
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was very well received. Many customers appreciated 
the combination of the robustness of a stationary 
machine and the flexibility of a mobile solution. At 
the same time, we kept receiving the same feedback: 
“The machine is impressive – but there is often no 
high-capacity power supply available at the site of 
operation.”
The sites where mobile shredders are used often 
include remote recycling centres as well as demolition 
projects or temporary construction sites. In such loca-
tions, an independent power supply is often crucial. 
The diesel MERAK was developed in response to this 
requirement. It is not a departure from the electric 
concept, but rather a logical extension of it.

recovery: What role does the electric MERAK play 
within the product range today?
Matthias Egarter: Both machines have their right-
ful place. Where a high-performance power supply is 
available or can be established in the future, the elec-
tric version offers clear advantages in terms of energy 
efficiency and operating costs. The diesel MERAK, on 
the other hand, is aimed at users who need to work 
independently of the mains supply on a permanent 
basis.
Martina Greschonig: That is why we do not view 
the two concepts as competitors. They complement 
each other and open up different fields of application. 
The decisive factor is always the specific location and 
purpose of use.

recovery: What was the development process for the 
diesel-powered version?
Gerd Tischner: An electric motor and a diesel engine 
behave completely differently.  An electric motor deliv-
ers its torque immediately and very smoothly. A diesel 
engine, by contrast, has a different power characteristic 
and places entirely different demands on the drivetrain.
Our task was therefore not simply to fit a different 
engine. Rather, we had to design the entire drivetrain in 

recovery: Nach der erfolgreichen Einführung der 
elektrischen MERAK folgte mit der Diesel-MERAK 
bereits der nächste Entwicklungsschritt. Was hat den 
Ausschlag dafür gegeben?
Gerd Tischner: Tatsächlich kam der Impuls auch hier-
bei direkt aus dem Markt. Die elektrische MERAK 
wurde sehr positiv aufgenommen. Viele Kunden 
schätzten die Kombination aus der Robustheit einer 
stationären Maschine und der Flexibilität einer mobi-
len Lösung. Gleichzeitig erhielten wir immer wieder 
dieselbe Rückmeldung: Die Maschine überzeugt – 
aber am Einsatzort steht häufig kein leistungsfähiger 
Stromanschluss zur Verfügung.
Zu den Einsatzorten mobiler Zerkleinerer gehören oft 
abgelegene Recyclinghöfe ebenso wie Rückbaupro-
jekte oder temporäre Baustellen. Dort ist eine unab-
hängige Energieversorgung oft entscheidend. Aus die-
ser Anforderung heraus entstand die Diesel-MERAK. 
Sie ist keine Abkehr vom elektrischen Konzept, son-
dern dessen konsequente Ergänzung. 

recovery: Welche Rolle spielt die elektrische MERAK 
heute innerhalb des Produktprogramms?
Matthias Egarter: Beide Maschinen haben ihren 
festen Platz. Dort, wo eine leistungsfähige Stromver-
sorgung vorhanden ist oder perspektivisch geschaffen 
werden kann, bietet die elektrische Variante klare 
Vorteile bei Energieeffizienz und Betriebskosten. Die 
Diesel-MERAK richtet sich dagegen an Anwender, 
die dauerhaft unabhängig vom Stromnetz arbeiten 
müssen.
Martina Greschonig: Deshalb sehen wir die beiden 
Konzepte nicht als Konkurrenz. Sie ergänzen sich und 
erschließen unterschiedliche Einsatzfelder. Entschei-
dend ist immer der jeweilige Einsatzort und -zweck. 

recovery: Wie war der Entwicklungsweg der Diesel-
getriebenen Version?
Gerd Tischner: Ein Elektromotor und ein Dieselmo-
tor verhalten sich völlig unterschiedlich. Ein Elektro-
motor liefert sein Drehmoment unmittelbar und sehr 
gleichmäßig. Ein Dieselmotor besitzt dagegen eine 
andere Leistungscharakteristik und stellt ganz andere 
Anforderungen an den Antriebsstrang.
Unsere Aufgabe bestand deshalb nicht darin, einfach 
einen anderen Motor einzubauen. Vielmehr mussten 
wir den kompletten Antrieb so auslegen, dass die 
Maschine trotz der unterschiedlichen Charakte-
ristik dieselbe Zerkleinerungsqualität und dieselbe 
Prozessstabilität erreicht wie die elektrische Version. 
Gerade dieses Zusammenspiel von Motor, Getriebe 
und Steuerung war die eigentliche Entwicklungs-
aufgabe. 

recovery: Mussten Sie dabei Kompromisse bei der 
Leistung eingehen?
Gerd Tischner: Nein. Das war ausdrücklich nicht 
unser Ziel. Unsere internen Leistungstests zeigen, dass 
beide Maschinen hinsichtlich Durchsatz, Endkorn-
größe und Materialvielfalt vergleichbare Ergebnisse 
erzielen. Anwender sollen unabhängig vom Antrieb 
dieselbe Leistungsfähigkeit erwarten können.
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Thomas Gasser, Product 
Manager and responsible  

for the launch of the 
diesel-powered MERAK 

during its live demonstra-
tion at IFAT 2026

Thomas Gasser, 
Produktmanager und 

verantwortlich für den 
Launch der Diesel-MERAK 
bei der LIVE Präsentation 

auf der IFAT 2026
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such a way that, despite the different characteristics, the 
machine achieves the same shredding quality and the 
same process stability as the electric version. It was pre-
cisely this interaction between the engine, gearbox and 
control system that was the real development challenge.

recovery: Did you have to make any compromises on 
performance?
Gerd Tischner: No. That was not part of our plan at 
all. Our internal performance tests show that both 
machines achieve comparable results in terms of 
throughput, final particle size and range of materials. 
Users should be able to expect the same level of per-
formance regardless of the drive system.

recovery: How did the market launch of the diesel 
MERAK go?
Matthias Egarter: The premiere at IFAT 2026 was 
an important milestone for us. The feedback from our 
customers was very positive. The MERAK can now 
also be operated at remote recycling centres, as well as 
in countries that do not have a sufficiently developed 
electricity grid.  Acquisition costs are reduced, particu-
larly for these users.

Flexibility as a key to commercial success
recovery: I’d like to return to the concept of versa-
tility. Why is this issue so crucial for your customers 
today?
Matthias Egarter: Because the operating condi-
tions in the recycling sector are constantly changing. 
Material flows shift, new materials are introduced and 
existing markets continue to evolve. Operators must 
be able to respond to these changes without having to 
replace all the equipment in their plant.
A machine that reliably processes a wide variety of 
materials reduces investment risks and opens up new 
business opportunities. This is precisely what our con-
cept aims to achieve: maximum flexibility, versatility and 
performance, combined with high cost-effectiveness.

recovery: Wie verlief die Markteinführung der Diesel-
MERAK?
Matthias Egarter: Die Premiere auf der IFAT 2026 war 
für uns ein wichtiger Meilenstein. Die Rückmeldung 
unserer Kunden war sehr positiv. Das Betreiben der 
MERAK ist nun auch in abgelegenen Recyclinghöfen 
sowie in Ländern möglich, die über kein ausreichend 
ausgebautes Stromnetz verfügen. Anschaffungskosten 
reduzieren sich gerade für diese Anwender. 

Flexibilität als wirtschaftlicher Erfolgsfaktor
recovery: Ich möchte noch einmal den Begriff 
Vielseitigkeit aufgreifen. Warum ist dieses Thema für 
Ihre Kunden heute so entscheidend?
Matthias Egarter: Weil sich die Rahmenbedingun-
gen im Recycling permanent verändern. Stoffströ-
me ändern sich, neue Materialien kommen hinzu 
und bestehende Absatzmärkte entwickeln sich weiter. 
Betreiber müssen darauf reagieren können, ohne ihre 
gesamte Anlagentechnik auszutauschen.
Eine Maschine, die unterschiedlichste Materialien 
zuverlässig verarbeitet, reduziert Investitionsrisiken 
und eröffnet neue Geschäftsmöglichkeiten. Genau 
darauf zielt unser Konzept ab: maximale Flexibilität, 
Vielseitigkeit und Performance bei gleichzeitig hoher 
Wirtschaftlichkeit. 

Wenn Zerkleinerung zur Schlüsseltechnologie 
wird
recovery: Neben der MERAK haben Sie mit der 
URRACO EVO eine Maschine für besonders 
anspruchsvolle Anwendungen vorgestellt. Welche 
Zielsetzung stand hinter dieser Entwicklung?
Gerd Tischner: Die URRACO EVO verarbeitet 
dank ihres hydrostatischen Antriebssystems und ver-
schiedener Wellenkonfigurationen unterschiedlichste 
Eingangsmaterialien wie Altholz, Hausmüll sowie 
Gewerbe- und Industrieabfälle. Dank ihrer robus-
ten und zuverlässigen Bauweise ist sie besonders für 
anspruchsvolle Heavy-Duty-Anwendungen geeignet. 

In the cutting system, 
both the knife and the 
knife holders are bolted 
in place, so that individ-
ual components can be 
replaced quickly 
if necessary
Beim Schnittsystem sind 
sowohl Messer als auch 
Messerhalter verschraubt 
angebracht, sodass 
bei Bedarf einzelne 
Komponenten schnell 
ausgetauscht werden 
können
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Mobility as the answer to new requirements
In this interview, Matthias Egarter, CEO of Lindner 
Recyclingtech, Gerd  Tischner, Segment Director Waste, 
and Martina Greschonig, Head of Marketing, explain 
why mobility is becoming increasingly important today, 
what role customer feedback plays in the development of 
new machines, and why innovation represents an invest-
ment in the future for Lindner.

recovery: Mr Egarter, the MERAK is currently the 
focus of many discussions surrounding mobile shred-
ding. Before we delve into the machine itself: what 
developments are you currently observing in the 
recycling industry?
Matthias Egarter: Our industry is becoming increas-
ingly professional. The demands placed on recycling 
companies are constantly rising – both in terms of 
cost-effectiveness and flexibility. At the same time, 
material flows are changing. Operators today have to 
process a wide variety of materials and utilise their 
plants as efficiently as possible. This also means that 
machines must be significantly more versatile than 
they were a few years ago.
We are therefore seeing a clear trend away from spe-
cialised solutions for individual applications towards 
flexible concepts that can process different material 
streams cost-effectively. It is precisely this develop-
ment that is giving rise to many of our product ideas 
today.

recovery: What role do your customers’ requirements 
play in this?
Gerd Tischner: A central role. Our development work 
does not begin on the drawing board, but in discus-
sions with the users. We ask very specific questions 
about the challenges they face in day-to-day opera-
tions. This often provides the decisive impetus for new 
machines or further developments.
Operators who process multiple material streams, in 
particular, have repeatedly told us that they would 
like to be able to use the same robust shredding tech-

Mobilität als Antwort auf neue 
Anforderungen
Im Gespräch erläutern Matthias Egarter, Geschäfts-
führer von Lindner Recyclingtech, Gerd Tischner, 
Segment Director Waste und Martina Greschonig, 
Marketingleitung, warum Mobilität heute an Bedeu-
tung gewinnt, welche Rolle Kundenfeedback bei der 
Entwicklung neuer Maschinen spielt und weshalb 
Innovation für Lindner eine Investition in die Zukunft 
sind.

recovery: Herr Egarter, die MERAK steht derzeit im 
Mittelpunkt vieler Gespräche rund um die mobile 
Zerkleinerung. Bevor wir auf die Maschine selbst 
eingehen: Welche Entwicklungen beobachten Sie 
aktuell in der Recyclingbranche?
Matthias Egarter: Unsere Branche professionalisiert 
sich zunehmend. Die Anforderungen an Recyclingun-
ternehmen steigen kontinuierlich – sowohl hinsichtlich 
der Wirtschaftlichkeit als auch bei der Flexibilität. 
Gleichzeitig verändern sich die Materialströme. Betrei-
ber müssen heute unterschiedlichste Materialien verar-
beiten und ihre Anlagen möglichst effizient auslasten. 
Das bedeutet auch, dass Maschinen deutlich universeller 
einsetzbar sein müssen als noch vor einigen Jahren.
Wir beobachten deshalb einen klaren Trend weg von 
Speziallösungen für einzelne Anwendungen hin zu 
flexiblen Konzepten, die verschiedene Stoffströme 
wirtschaftlich verarbeiten können. Genau aus dieser 
Entwicklung heraus entstehen heute viele unserer 
Produktideen.

recovery: Welche Rolle spielen dabei die 
Anforderungen Ihrer Kunden?
Gerd Tischner: Eine zentrale Rolle. Unsere Entwick-
lungsarbeit beginnt nicht am Zeichenbrett, sondern 
im Gespräch mit den Anwendern. Wir fragen sehr 
genau nach, welche Herausforderungen sie im täg-
lichen Betrieb haben. Daraus entstehen häufig die 
entscheidenden Impulse für neue Maschinen oder 
Weiterentwicklungen.
Gerade Betreiber, die mehrere Materialströme an 
ihren Standorten verarbeiten, haben uns immer wie-
der geschildert, dass sie dieselbe robuste Zerkleine-
rungstechnologie flexibel an ihrem Standort einsetzen 
möchten. Genau daraus entwickelte sich schließlich 
die Grundidee der MERAK.

Von der Polaris zur MERAK
recovery: Wie entstand die MERAK konkret?
Matthias Egarter: Ausgangspunkt war unsere stati-
onäre Polaris-Baureihe. Diese Maschinen haben sich 
über viele Jahre durch ihre Robustheit, Zuverlässigkeit 
und Durchsatzstärke bewährt. Gleichzeitig entstand 
bei unseren Kunden der Wunsch, diese Eigenschaften 
auch mobil nutzen zu können.
Unsere Aufgabe bestand deshalb darin, die Vorteile 
einer stationären Lindner-Maschine auf ein mobiles 
Kettenfahrwerk zu übertragen – ohne Abstriche bei 
Leistung, Verfügbarkeit oder Zerkleinerungsqualität. 
Die MERAK ist aus diesem Gedanken heraus ent-
standen. 

The basic concept behind 
the MERAK 2800 DT was 

to transfer the advantages 
of a stationary Lindner 

machine to a mobile 
tracked chassis

Grundgedanke der 
MERAK 2800 DT war 
es, die Vorteile einer 
stationären Lindner-

Maschine auf ein mobiles 
Schredderkonzept zu 

übertragen  
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nology flexibly across their site. It was precisely this that 
ultimately led to the basic idea behind the MERAK.

From the Polaris to the MERAK
recovery: How exactly did the MERAK come about?
Matthias Egarter: The starting point was our sta-
tionary Polaris series. These machines have proven 
themselves over many years thanks to their robustness, 
reliability and high throughput. At the same time, our 
customers expressed a desire to be able to utilise these 
characteristics in a mobile setting as well.
Our task was therefore to transfer the advantages of 
a stationary Lindner machine onto a mobile tracked 
chassis – without compromising on performance, 
availability or shredding quality. The MERAK was 
born from this idea. 

recovery: How does the MERAK differ from tradition-
al mobile shredders?
Matthias Egarter: Right from the start, our aim 
was to offer more than just mobility. The MERAK 
combines single-stage shredding with a defined final 
particle size. Many mobile machines require additional 
units for this or operate without an integrated screen-
ing unit. Our goal was to develop a concept that meets 
these requirements within a single machine.
Added to this is its high level of flexibility. The 
MERAK is available with different rotor designs and 
can therefore be adapted to various shredding require-
ments and material streams – from wood and com-
mercial waste right through to to special applications 
It was precisely this versatility that was a key develop-
ment objective.

recovery: Flexibility seems to be a key concept.
Matthias Egarter: Absolutely. Our customers today 
often process several material streams in parallel. 
Nobody wants to purchase a separate machine for 
every application. That is why we have designed the 
MERAK to be as versatile as possible.
The machine can be optimally configured depending 
on the material. At the same time, we have further 
developed the existing cutting systems and enhanced 
their performance. The pointed knife system, in par-
ticular, has been improved in terms of throughput and 
range of application.

recovery: How did the market react to the launch of 
the electric MERAK 2024?
Gerd Tischner: The response was extremely positive 
– both nationally and internationally. Our customers 
particularly appreciated the combination of versatility, 
robustness, high throughput and a consistent particle 
size. These are characteristics that set the MERAK 
apart from many other mobile concepts.

recovery: Following the successful launch of the 
electric MERAK, the next step in development – the 
diesel MERAK – soon followed. What was the deci-
ding factor behind this?
Gerd Tischner: In fact, the impetus for this came 
directly from the market as well.  The electric MERAK 

recovery: Worin unterscheidet sich die MERAK von 
klassischen mobilen Zerkleinerern?
Matthias Egarter:  Von Beginn an war unser Anspruch, 
mehr zu bieten als reine Mobilität. Die MERAK 
kombiniert eine einstufige Zerkleinerung mit einem 
definierten Endkorn. Viele mobile Maschinen benö-
tigen dafür zusätzliche Aggregate oder arbeiten ohne 
integrierte Siebeinheit. Unser Ziel war es, ein Konzept 
zu entwickeln, das diese Anforderungen bereits in 
einer Maschine erfüllt.
Hinzu kommt die hohe Flexibilität. Die MERAK ist 
mit unterschiedlichen Rotorkonzepten erhältlich und 
lässt sich dadurch an verschiedene Zerkleinerungs-
anforderungen und Stoffströme anpassen – von Holz 
über Gewerbeabfälle bis hin zu Spezialanwendungen. 
Genau diese Vielseitigkeit war ein zentrales Entwick-
lungsziel. 

recovery: Flexibilität scheint ein Schlüsselbegriff zu 
sein.
Matthias Egarter: Absolut. Unsere Kunden verar-
beiten heute häufig mehrere Stoffströme parallel. 
Niemand möchte für jede Anwendung eine eigene 
Maschine anschaffen. Deshalb haben wir die MERAK 
so ausgelegt, dass sie möglichst universell eingesetzt 
werden kann.
Je nach Material lässt sich die Maschine optimal kon-
figurieren. Gleichzeitig haben wir bestehende Schnitt-
systeme weiterentwickelt und deren Leistungsfähigkeit 
nochmals gesteigert. Besonders das Spitzmessersystem 
konnte hinsichtlich Durchsatz und Einsatzbreite ver-
bessert werden. 

recovery: Wie reagierte der Markt auf die Einführung 
der elektrischen MERAK 2024?
Gerd Tischner: Die Resonanz war ausgesprochen 
positiv – national wie international. Unsere Kunden 
haben vor allem die Kombination aus Vielseitigkeit, 
Robustheit, Durchsatzstärke und definiertem Korn 
geschätzt.   Eigenschaften, welche die MERAK von 
vielen anderen mobilen Konzepten unterscheiden.

The MERAK 2800 DT 
enables shredding to a 
defined particle size in a 
single step
Die MERAK 2800 DT 
ermöglicht die 
Zerkleinerung auf eine 
definierte Korngröße in 
einem Schritt
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future-proof opportunities for targeted use of available 

electrical energy.
 
recovery: For what applications was the MHL840 

BATTERY+ developed, and where do you see the pri-

mary areas of use? Are there any reference projects?

Christian Oppermann: The goal is to design indus-

trial processes so that a large portion of the work can 

be done without energy storage. The application is 

therefore aimed at operators in industrial environ-

ments, such as scrap yards and recycling centers, who 

do not focus on 8-hour battery operation but want 

to make their operational infrastructure more sustain-

able. For this purpose, and to better understand their 

needs, challenges, and processes, we must and want to 

engage in dialogue with operators and jointly develop 

the most sensible, holistic electrification concept. I am 

convinced that with our technology, we offer a suit-

able solution for most customers in material handling.

A similar concept was introduced at the last bauma 

with the MHL820 BATTERY+. However, with the 

MHL840 BATTERY+, we are not only introducing 

another machine type with a battery but also further 

developing the electric powertrain and operational 

management.
 
recovery: Are there different versions adapted to the 

application area?

Christian Oppermann: The MHL840 BATTERY+ 

can be optimally adapted to the various operating 

conditions at our customers. Due to its modular 

ben werden. Die Laufzeit variiert abhängig von der 

gewünschten Akkukapazität und der Anwendung. 

Eine Reduzierung der Maschinenabgangsleistung 

während des Akkubetriebes ist ebenfalls möglich. 

Gerade wenn die mobil zu bewältigende Aufga-

be nicht die volle Maschinenperformance benötigt, 

haben Betreiber hier die Möglichkeit selbst Einfluss 

auf ihre Akkulaufzeit zu nehmen.

Zusätzlich bietet das Konzept weitere innovative, 

zukunftsfähige Funktionen, die ein Alleinstellungs-

merkmal am Markt bilden. 

All diese Features sind nach unserem Verständnis 

wichtige Bausteine, um unsere Kunden bei der Trans-

formation zum elektrischen System nachhaltig zu 

unterstützen und bieten zukunftssicher Möglichkei-

ten, um zur Verfügung stehende elektrische Energie 

gezielt zu nutzen.

 
recovery: Für welche Anwendungen wurde die 

MHL840 BATTERY+ entwickelt bzw. wo sehen Sie 

die prinzipiellen Einsatzgebiete? Gibt es schon 

Referenzprojekte?

Christian Oppermann: Das Ziel ist industrielle Pro-

zesse so zu gestalten, dass ein Großteil der zu 

leistenden Arbeit möglichst ohne Energiezwischen-

speicherung erfolgt. Die Anwendung richtet sich 

somit an Betreiber im industriellen Umfeld, wie 

z.B. Schrottplätze und Recyclinghöfe, die nicht den 

Fokus auf 8 Stunden Akkubetrieb haben, sondern 

ihre betriebliche Infrastruktur nachhaltig gestalten 

möchten. Hierfür müssen und möchten wir in den 

“I believe anyone who 

enjoys technology will 

find an exciting task in 

such a machine!”

„Ich denke, jeder der 

Spaß an Technologie hat, 

findet eine für sich span-

nende Aufgabe in solch 

einer Maschine!“
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www.vecoplan.com

availability. 288 concave cutters are arranged in eight 

rows and each cutter can be used several times. Users 

benefit from uniform granularity, long service life and 

low operating costs. Accessibility for maintenance 

is also outstanding.

Users have a wide range of benefits

Vecoplan thus supplied a profitable shredding 

technology with high output quality for the Polish 

company’s RDF line. This quality is ensured by 

the powerful pre- and re-shredders and the con-

sistently robust Vecoplan technology that is not 

susceptible to breakdowns. Vecoplan technology 

has an extremely high availability level for users 

and is also economical in consumption. “The 

VEZ 2500 TV single-shaft pre-shredder and the 

VEZ 2500 TT re-shredder are perfectly matched in 

terms of size, throughput and handling,” says Ireneusz 

Suszyna. “This enables us to give our customer a con-

sistently optimised, safe process which always produces 

a high-quality and homogeneous RDF output, and 

is also extremely cost-effective.” The output material 

is smaller than 30 mm – this was one of the Sanit-

Trans requirements reliably met by Vecoplan machine 

technology.

“When we delivered the post-shredding plant in early 

2021, we were right in the middle of the Covid-

19 pandemic,” Suszyna recalls. “We certainly didn’t 

anticipate the impact of Covid-19 when we accepted 

the order.” The machine manufacturer delivered the 

shredders on time despite restrictions on entry into 

Poland. The technicians carried out the installation 

and commissioning on site without any problems.

Verbrauch. „Der Einwellen-Vorzerkleinerer VEZ 2500 

TV und der Nachzerkleinerer VEZ 2500 TT sind in 

Größe, Durchsatz und Handhabung perfekt aufeinan-

der abgestimmt“, beschreibt Ireneusz Suszyna. „Damit 

ermöglichen wir unserem Kunden einen konsequent 

optimierten, sicheren Prozess mit gleichbleibend hoher, 

homogener EBS-Ausgangsqualität und Wirtschaftlich-

keit.“ Das Output-Material ist kleiner 30 mm – das 

war eine der Anforderungen von Sanit-Trans, die mit 

der Vecoplan Maschinentechnik sicher erfüllt wurden.

„Als wir Anfang 2021 die Nachzerkleinerung geliefert 

haben, waren wir mitten in der Pandemie“, erinnert 

er sich. „Mit den Auswirkungen von Covid-19 hatten 

wir bei Auftragseingang bestimmt nicht gerechnet.“ 

Der Maschinenbauer konnte die Shredder trotz Ein-

reisebeschränkungen pünktlich liefern. Selbst Installa-

tion und Inbetriebnahme führten die Techniker ohne 

große Probleme direkt vor Ort durch.

The waste materials can 

be challenging – but 

Sanit-Trans can safely 

process them into high-

quality RDF

Die Abfallmaterialien 

sind anspruchsvoll. 

Sanit-Trans kann diese 

sicher zu hochwerti-

gen Ersatzbrennstoff 

aufbereiten
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This enables us to give our 

customer a consistently 

optimised, safe process which 

always produces a high-quality 

and homogeneous RDF 

output, and is also 

extremely cost-effective
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Hochmoderne Zerkleinerungstechnik für Sanit-Trans nach Polen

Wertvoller Abfall

State-of-the-art shredding technology for Sanit-Trans in Poland

Valuable waste
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Sanit-Trans has its head-
quarters in Międzyrzecze 
Górne in the Silesian foot-
hills, about 45 kilometres 
south of Katowice
Sanit-Trans hat seinen 
Hauptsitz in Międzyrzecze 
Górne im Schlesischen 
Vorgebirge, etwa 45 
Kilometer südlich von 
Katowice

Secondary fuels can reduce the costs involved 
in the energy-intensive production of cement by 
replacing a large proportion of expensive pri-
mary fuels. Sanit-Trans also achieves this by pro-
cessing various waste fractions into high-quality, 
refuse-derived fuels (RDF). Vecoplan supplied 
the shredding technology for a modern process-
ing line during the Covid-19 pandemic – and the 
outcome? Installation and commissioning func-
tioned very smoothly.

Mit Sekundärbrennstoffen lässt sich ein großer 
Teil der teuren Primärbrennstoffe ersetzen, um 
die Kosten für die energieintensive Herstellung 
von Zement zu senken. Sanit-Trans bereitet unter 
anderem dafür unterschiedliche Abfallfraktionen 
zu hochwertigen Ersatzbrennstoffen auf. 
Während der Corona-Pandemie lieferte 
Vecoplan die Zerkleinerungstechnik für eine 
moderne Aufbereitungslinie – Installation und 
Inbetriebnahme erfolgten problemlos. 
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has equipped the series with a HiTorc drive which 
works dynamically and has a powerful start-up phase 
and a high torque. The drive does not require any 
mechanical elements such as gears, belts, clutches or 
hydraulic units. The strong shocks and vibrations that 
occur during complex shredding do not pose any 
significant challenge for the HiTorc – in contrast to 
gear-driven units.

und Inbetriebnahme der integrierten Zerkleinerungs-
technik übernahm die Vecoplan AG. Das polnische 
Unternehmen setzt schon seit 2015 auf die Lösungen 
des Maschinenbauers.
Vecoplan ist einer der internationalen Marktführer im 
Maschinen- und Anlagenbau für die Zerkleinerungs-, 
Separier-, Förder- und Lagertechnik in der Aufbe-
reitung von Primär- und Sekundärrohstoffen. Das 
Unternehmen mit Sitz in Bad Marienberg im Wester-
wald entwickelt und fertigt die passenden Maschinen 
und Anlagen, um alternative Brennstoffe aus Kunst-
stoffen, Papier oder auch Haus- und Gewerbeabfällen 
aufzubereiten und zu handhaben. Mittlerweile sind 
weltweit rund 500 Mitarbeiter bei dem Maschinen-
bauer beschäftigt. Zum Portfolio des Unternehmens 
gehören zudem Dienstleistungen wie Beratung mit 
anschließender Lösungsfindung und Detail-Planung, 
ein ganzheitliches Projektmanagement sowie Monta-
ge, Inbetriebnahme und ein umfassender Service. 

Leistungsstarke Zerkleinerung
„Wir haben einen leistungsstarken zweistufigen Zer-
kleinerungsprozess umgesetzt, bei dem unterschiedli-
che und anspruchsvolle Materialien zu homogenem 
Output geschreddert werden“, erläutert Ireneusz Sus-
zyna, Area Sales Manager Polen. An der Annahme 
wird das angelieferte Material gesammelt. Ein Mit-
arbeiter nimmt es mit einem Frontlader auf und 
beschickt damit einen Kettengurt. Dieser transportiert 
die festen Materialien zu einem Einwellen-Vorzer-
kleinerer der Baureihe VEZ 2500 TV. Die Entwickler 
von Vecoplan haben alle Bereiche in der Maschine, 
die im Zerkleinerungsprozess besonders hohen Kräf-
ten und Belastungen ausgesetzt sind, gezielt verstärkt. 
Eine Störstofferkennung schützt sie zudem vor gro-
ßen Metallteilen. Über die hydraulische Bodenklappe 
können Mitarbeiter Störstoffe sehr leicht entnehmen, 
ohne langen Stillstand. Vecoplan hat die Baureihe 
mit dem HiTorc-Antriebskonzept ausgestattet, dieses 
arbeitet dynamisch und ist anlauf- und drehmoment-
stark. Der Antrieb kommt komplett ohne mechani-
sche Elemente wie Getriebe, Riemen, Kupplungen 
oder Hydraulikaggregate aus. Die starken Erschüt-
terungen und Vibrationen, die bei der schwierigen 
Zerkleinerung entstehen, stellen für den HiTorc im 
Gegensatz zu Aggregaten mit Getriebeantrieb keine 
große Herausforderung dar.
Ebenfalls kommt es im Vergleich zu den mechani-
schen und hydraulischen Antrieben zu geringerem 
Verschleiß, und es fallen weniger Wartungsarbeiten an. 
Aufgrund der direkten Befestigung auf der Rotorwel-
le entstehen keine Leistungsverluste im Antriebsstrang 
und somit erreicht der HiTorc einen höheren Wir-
kungsgrad.
 
Zum hochwertigen Output
Der VEZ 2500 TV beschickt nun ein angegliedertes 
Förderband kontinuierlich mit dem vorzerkleinerten 
Material. Anschließend gelangt das Schüttgut in die 
Nachzerkleinerung. Vecoplan hat dafür eine Maschi-
ne der Baureihe VEZ 2500 TT installiert, die das 
Unternehmen insbesondere für die EBS-Aufbereitung 

“We have implemented a 
powerful two-stage shred-

ding process that shreds 
different and demand-
ing materials into one 

homogeneous output,” 
explains Ireneusz Suszyna

„Wir haben einen leis-
tungsstarken zweistufigen 

Zerkleinerungsprozess 
umgesetzt, bei dem 

unterschiedliche 
und anspruchsvolle 

Materialien zu 
homogenem Output 

geschreddert werden“, 
erläutert Ireneusz Suszyna
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auf der GIFA!
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Made in
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> Sondermüll
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> Gussteile
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> Speichermedien

The VEZ 2500 TV with its 
high-torque drive handles 

the pre-shredding. A 
connected conveyor belt 
transports the material to 
the following processing 

stage
Der VEZ 2500 TV 

mit einem Torque-
Antrieb übernimmt 

die Vorzerkleinerung. 
Das Material wird über 

ein  angeschlossenes 
Förderband zum nächs-

ten Prozessschritt 
 transportiert
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The VEZ 2500 TT shreds 
the challenging materi-
als into a homogeneous 
output, which is then 
used as RDF
Der VEZ 2500 TT 
zerkleinert die anspruchs-
vollen Materialien zu 
homogenem Output, 
das als Ersatzbrennstoff 
eingesetzt wird

Also, less wear and less maintenance is required than 
with mechanical and hydraulic drives. The drive is 
fixed to the rotor shaft, so there are no power losses in 
the drive train, resulting in a much higher operational 
efficiency.
 
High-quality output
Now the VEZ 2500 TV continuously feeds the pre-
shredded material onto an attached conveyor belt. 
The bulk material then enters the secondary shred-
ding stage. Here Vecoplan installed a machine of the 
VEZ 2500 TT series which the company specially 
developed for RDF processing. Thanks to a high-
performance cutting unit, the series is designed 
for maximum throughput. The patented W-rotor is 
installed which ensures both maximum cutting per-
formance and an extremely high standard of technical 

entwickelt hat. Die Baureihe ist mit einem Hochleis-
tungsschneidwerk auf maximalen Durchsatz ausgelegt. 
Sie weist zudem eine sehr hohe technische Verfügbar-
keit aus. Verbaut ist der patentierte W-Rotor, der für 
eine maximale Schneidleistung sorgt. 288 Konkav-
Messer sind in acht Reihen angeordnet. Jedes Messer 
lässt sich mehrfach nutzen. Der Anwender profitiert 
von einer homogenen Kornverteilung, einer hohen 
Standzeit und niedrigen Betriebskosten bei optimaler 
Wartungszugänglichkeit.
 
Profitieren auf ganzer Linie
Vecoplan lieferte damit eine profitable Zerkleinerungs-
technik für die EBS-Linie mit hoher Output-Qualität. 
Dafür sorgen die leistungsstarken Vor- und Nachzer-
kleinerer sowie die durchgehend robuste, störstoffunan-
fällige Technik. Diese ist hochverfügbar und sparsam im 
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Alternative Brennstoffe ersetzen teure fossile Energie-
träger wie Kohle und Öl und sind damit Vorausset-
zung für eine wirtschaftliche Zementproduktion. Das 
polnische Unternehmen Sanit-Trans Sp. Z o.o. berei-
tet dafür Industrieabfälle, Sperrmüll, Leichtfraktionen 
aus kommunalen Abfällen sowie leere Verpackungen 
und andere haushaltstypische Gegenstände aus Kunst-
stoffen, Verbundmaterial und Metall zu hochwertigem 
Ersatzbrennstoff (EBS) auf.
Sanit-Trans hat seinen Hauptsitz in Międzyrzecze 
Górne im Schlesischen Vorgebirge, etwa 45 Kilometer 
südlich von Katowice. Gegründet wurde das Unter-
nehmen 1996 als sanitärer Dienstleister. Mit der stark 
wachsenden Zahl der Kunden erweiterte Sanit-Trans 
schließlich das Angebot an Dienstleistungen in Rich-
tung Abfallmanagement. Das Thema wurde für das 
Unternehmen immer wichtiger, um die Umwelt zu 
schonen. Denn die Menschheit schädigt sich am Ende 
durch eine zu hohe Müllproduktion und eine nicht 
korrekte Entsorgung nur selbst. Um die negativen 
Auswirkungen von Müll auf die Umwelt zu mini-
mieren, hat sich das polnische Unternehmen immer 
weiter auf Lösungen zur Abfallentsorgung spezialisiert 
– stets in Übereinstimmung mit den Richtlinien der 
Europäischen Union und basierend auf der besten 
verfügbaren Technik (BVT).
 
Zerkleinern auf höchstem Niveau
Neben einer Abfallsortier- und einer Recyclinganlage 
für Glasscherben steht in Międzyrzecze Górne seit 
2019/2020 eine der modernsten Aufbereitungslinien 
für die Produktion von hochwertigen alternativen 
Brennstoffen in ganz Polen. Lieferung, Installation 

Alternative fuels replace expensive fossil fuels such as 
coal and oil, so they are a prerequisite for cost-efficient 
cement production. This is why the Polish company 
Sanit-Trans Sp. Z o.o. processes industrial waste, bulk 
waste, light fractions from municipal waste, empty 
packaging and other typical household items made of 
plastics, composite material and metal into high-quality 
RDF.
Sanit-Trans has its headquarters in Międzyrzecze 
Górne in the Silesian foothills, about 45 kilometres 
south of Katowice. The company was founded as a 
sanitary service provider in 1996. The rapidly grow-
ing number of customers convinced the company to 
add waste management to its range of services. Waste 
management helps to protect the environment, and 
this became increasingly important for the company 
– because, in the end, humankind only harms itself by 
producing too much waste and not disposing of it cor-
rectly. The Polish company has continued to specialise 
in waste management solutions that minimise the 
negative impact of waste on the environment – always 
in compliance with European Union directives and 
based on the best available techniques (BAT).
 
Shredding at the highest possible standard
A waste sorting plant, a recycling plant for glass shards and 
one of the most modern processing lines in the country 
for the production of high-quality alternative fuels have 
been in Międzyrzecze Górne since 2019/2020. Vecoplan 
AG was responsible for the supply, installation and com-
missioning of the company’s integrated shredding tech-
nology. The Polish company has relied on the machine 
manufacturer’s solutions since 2015.

Starting material
Ausgangsmaterial
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Vecoplan is one of the global market leader in the 
supply of machinery and plants for storage, shredding, 
separation and conveyance of primary and second-
ary raw materials. Based in Bad Marienberg in the 
Westerwald region of Germany, Vecoplan develops and 
manufactures machines and plants for processing and 
handling alternative fuels derived from plastics, paper, 
domestic waste and commercial waste. The company’s 
services also encompass consultancy, finding effective 
solutions and detailed planning. Its integrated project 
management covers installation, commissioning and 
comprehensive service. Vecoplan currently has about 
500 employees worldwide.
 
Powerful shredding
“We have implemented a powerful two-stage shred-
ding process that shreds different and demanding 
materials into one homogeneous output,” explains 
Ireneusz Suszyna, Area Sales Manager for Poland. 
The delivered material is collected at the receiving 
station. An employee picks it up with a front loader 
and feeds it onto a chain belt that transports the solid 
materials to a single-shaft pre-shredder of the VEZ 
2500 TV series. The developers at Vecoplan have 
specifically reinforced all the machine areas exposed 
to exceptionally high forces and loads during the 
shredding process. An extraneous material detection 
system also protects the machines from large metal 
parts. Employees can easily remove extraneous mate-
rial through the hydraulic bottom flap, speeding up 
the process by avoiding lengthy downtimes. Vecoplan 

The material is delivered 
for pre-shredding
Das Material wird für 
die Vorzerkleinerung 
aufgegeben
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Spezifikation VEZ 2500 TT 
(Nachzerkleinerer)

VEZ 2500 TV  (Vorzerkleinerer)

Antriebsart Direktantrieb HiTorc Direktantrieb HiTorc

Antriebsleistung 2 x 247 kW 247 kW (155 kW)
Drehzahlbereich 150 – 420 1/min 150 – 420 1/min (20 – 100 1/min)

Rotorlänge 2500 mm 2500 mm
Rotordurchmesser   640 mm   640 mm (800)

Abmessung (Länge) 2960 mm 2960 mm (2770 mm)
Abmessung (Breite) 4940 mm 4300 mm (5790 mm)

Abmessung (Höhe) 2300 mm 2300 mm (2600 mm)

SpsssspSpecification VEZ 2500 TT  
(secondary shredder)

VEZ 2500 TV  
(primary shredder)

Type of drive Direct drive HiTorc Direct drive HiTorc

Drive power 2 x 247 kW 247 kW (155 kW)
Speed range 150 – 420 1/min 150 – 420 1/min (20 – 100 1/min)

Rotor length 2500 mm 2500 mm
Rotor diameter   640 mm   640 mm (800)

Dimension (length) 2960 mm 2960 mm (2770 mm)
Dimension (width) 4940 mm 4300 mm (5790 mm)

Dimension (height) 2300 mm 2300 mm (2600 mm)

The VEZ 2500 was specially designed for the production of refuse-derived fuel (RDF) 
from production and sorting residues, packaging material, and the high-calorific frac-
tion from household and commercial waste for energy recovery in cement and power 
plants

Der VEZ 2500 wurde speziell für die Herstellung von Ersatzbrennstoffen (EBS) aus 
Produktions- und Sortierresten, Verpackungsmaterial sowie die hochkalorische 
Fraktion aus Haus- und Gewerbeabfällen zur energetischen Verwertung in Zement- 
und Kraftwerken konzipiert
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www.vecoplan.com

availability. 288 concave cutters are arranged in eight rows and each cutter can be used several times. Users benefit from uniform granularity, long service life and low operating costs. Accessibility for maintenance is also outstanding.

Users have a wide range of benefitsVecoplan thus supplied a profitable shredding technology with high output quality for the Polish company’s RDF line. This quality is ensured by the powerful pre- and re-shredders and the con-sistently robust Vecoplan technology that is not susceptible to breakdowns. Vecoplan technology has an extremely high availability level for users and is also economical in consumption. “The VEZ 2500 TV single-shaft pre-shredder and the VEZ 2500 TT re-shredder are perfectly matched in terms of size, throughput and handling,” says Ireneusz Suszyna. “This enables us to give our customer a con-sistently optimised, safe process which always produces a high-quality and homogeneous RDF output, and is also extremely cost-effective.” The output material is smaller than 30 mm – this was one of the Sanit-Trans requirements reliably met by Vecoplan machine technology.
“When we delivered the post-shredding plant in early 2021, we were right in the middle of the Covid-19 pandemic,” Suszyna recalls. “We certainly didn’t anticipate the impact of Covid-19 when we accepted the order.” The machine manufacturer delivered the shredders on time despite restrictions on entry into Poland. The technicians carried out the installation and commissioning on site without any problems.

Verbrauch. „Der Einwellen-Vorzerkleinerer VEZ 2500 TV und der Nachzerkleinerer VEZ 2500 TT sind in Größe, Durchsatz und Handhabung perfekt aufeinan-

der abgestimmt“, beschreibt Ireneusz Suszyna. „Damit ermöglichen wir unserem Kunden einen konsequent optimierten, sicheren Prozess mit gleichbleibend hoher, homogener EBS-Ausgangsqualität und Wirtschaftlich-keit.“ Das Output-Material ist kleiner 30 mm – das war eine der Anforderungen von Sanit-Trans, die mit der Vecoplan Maschinentechnik sicher erfüllt wurden.„Als wir Anfang 2021 die Nachzerkleinerung geliefert haben, waren wir mitten in der Pandemie“, erinnert er sich. „Mit den Auswirkungen von Covid-19 hatten wir bei Auftragseingang bestimmt nicht gerechnet.“ Der Maschinenbauer konnte die Shredder trotz Ein-reisebeschränkungen pünktlich liefern. Selbst Installa-tion und Inbetriebnahme führten die Techniker ohne große Probleme direkt vor Ort durch.

The waste materials can 
be challenging – but 

Sanit-Trans can safely process them into high-
quality RDF

Die Abfallmaterialien 
sind anspruchsvoll. 

Sanit-Trans kann diese 
sicher zu hochwerti-

gen Ersatzbrennstoff 
aufbereiten
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This enables us to give our customer a consistently optimised, safe process which always produces a high-quality and homogeneous RDF output, and is also extremely cost-effective
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Nutzungsdaten

Zugriffskontrolle:	
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Website
Preise, gültig ab 01.10.2026, 

Formate und technische Angaben
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Alle Display-Banner rotieren mit max. 2 weiteren Bannern auf der gleichen Position. Bitte liefern Sie immer das jeweilige Desktop- und Mobile-Format an. Weitere Formate auf Anfrage.
Agenturprovision: 15%. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter https://bauverlag.de/agb
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Nr. Werbeform Platzierung (Desktop)
Desktop 

(BxH in Pixel)
Mobile 

(BxH in Pixel)
Preis für 28 Tage/  

4 Wochen zzgl. MwSt.

1 Billboard Unter der Navigation, nicht auf der Startseite 970 x 250 300 x 75 (4:1) 700,00 €

2 Superbanner im Seitenkopf 728 x 90 300 x 50 (6:1) 350,00 €

3 Fullsize Banner im Content 468 x 60 300 x 50 (6:1) 280,00 €

4 Ad Bundle abwechselnd nach Verfügbarkeit 468 x 60; 120 x 600; 300 x 250 300 x 250 420,00 €

5 Medium Rectangle im Content/Marginalspalte (Desktop) 300 x 250 300 x 250 490,00 €

6 Skyscraper rechts vom Content 120 x 600 (sticky möglich) 300 x 50 (6:1) 420,00 € | 448,00 € (sticky)

7 Wide Skyscraper rechts vom Content 160 x 600 (sticky möglich) 300 x 50 (6:1) 490,00 € | 518,00 € (sticky)

8 Half Page rechts vom Content 300 x 600 (sticky möglich) 300 x 600 560,00 € | 588,00 € (sticky)

9 Wallpaper über und rechts neben dem Content 728 x 90+120 x 600 300 x 250 630,00 €

10 Expandable Wallpaper über und rechts neben dem Content 728 x 90+300 x 600 300 x 600 700,00 €

6

7

8

https://bauverlag.de/agb
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Website
Preise, gültig ab 01.10.2026, 

Formate und technische Angaben

Sonderformate Technische Spezifikationen

Dateiformate:	 JPG, GIF, Flash, HTML-Tag, Redirect-Tag
	 Größe: max. 100 kB je Werbeform 

	� Die für jedes Werbemittel angegebenen kB-Angaben sind Maximal-
größen und verstehen sich als die Gesamtsumme aller Daten, die das 
Werbemittel definieren (inkl. nachzuladende Dateien, Sniffer Code,

	 Bilder, Flash, etc.).

	

	 Sie erhalten eine Auswertung der Ad-Impressions und 
	 Ad-Clicks nach Kampagnenende.

Lieferadresse:	� Bitte senden Sie die Werbemittel für Ihre Kampagne an 
	 order.management@bauverlag.de

Lieferfrist:	 7 Werktage vor Kampagnenbeginn
	� Mit diesen Vorlaufzeiten haben wir gemeinsam ausreichend Zeit, die For-

mate zu testen und eine sichere Auslieferung der Kampagne zu gewähr-
leisten. Verzögerungen durch verspätete Anlieferungen gehen ansonsten 
nicht zu unseren Lasten.

	 Bei der Anlieferung benötigen wir die erforderlichen Meta-Informationen:
	 – belegte Site
	 – Kundenname
	 – Auftragsnummer
	 – Ziel-URL
	 − Buchungszeitraum
	 − Werbeformat
	 − Motivname
	 – Ansprechpartner für Rückfragen 

Buchungsinformation

Die detailierten technischen Spezifikationen für alle Online-Werbe-
mittel (Layer Ad, Wallpaper etc.) entnehmen Sie bitte unserem Da-
tenblatt unter www.bauverlag.de/downloads/datenblatt-online.pdf. 

OnlinePLUS 
Ergänzung eines bestehenden 
Online-Beitrags oder Advertorials 
um zusätzliche Medieninhalte

Fotos

Videos 

PDFs

518,00 €

Microsite 
Eigene Navigation innerhalb der 
Website mit individueller Struktur 
und Inhalten

9.156,00 €
Preis für 12 Wochen

Wallpaper
Farbiger, klickbarer 
Hintergrund

+30% Aufschlag

Rabattstaffel Zusatzoption

PDF

Laufzeit Rabatt

12 Wochen 5%

24 Wochen 10%

52 Wochen 15%

  
Alle Preise zzgl. 19 % Mehrwertsteuer. Agenturprovision: 15 %. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter: https://bauverlag.de/agb

https://www.bauverlag.de/downloads/datenblatt-online.pdf
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Newsletter- 
Ausgaben

Erschei-
nungs- 
termin

Buchungs- 
schluss

Themen Messen/ 
Veranstaltungen

1/2027 18.01.2027 07.01.2027 Elektro-Altgeräte 20.-22.01. 
IERC, Valencia/E

2/2027 10.03.2027 01.03.2027 Special Metallrecycling 03.-04.03. 
BKM, Berlin/D

3/2027 08.04.2027 30.03.2027 Special Sortierung

4/2027 04.05.2027 23.04.2027 Special BIR 24.-26.05. 
BIR, tbd

5/2027 01.06.2027 20.05.2027 Special RATL 03.-05.06. 
RATL, Karlsruhe/D

6/2027 24.06.2027 15.06.2027 Kunststoffrecycling 29.-30.06. 
PRSE, Amsterdam/NL

7/2027 02.09.2027 24.08.2027 Batterierecycling September 
ICBR, tbd

8/2027 05.10.2027 24.09.2027 Special Pollutec 12.-15.10. 
Pollutec Lyon/F

9/2027 27.10.2027 18.10.2027 Special Ecomondo November 
Ecomondo, Rimini/I

10/2027 25.11.2027 16.11.2027 Special Recycling-
Technik

01.-02.12. 
RECYCLING-TECHNIK, 

Dortmund/D

Newsletter
Terminplan, Nutzungsdaten und technische Angaben

Dateiformate:	 JPG oder statische GIF, max. 20 kB (ohne Animationen) 
 
 
	

 

Format des Newsletters:	 HTML oder Text

Lieferadresse:	� Bitte senden Sie die Werbemittel für Ihre Kampagne an  
order.management@bauverlag.de

Lieferfrist:	 7 Werktage vor Kampagnenbeginn.
	� Mit diesen Vorlaufzeiten haben wir gemeinsam aus-

reichend Zeit, die Formate zu testen und eine sichere 
Auslieferung der Kampagne zu gewährleisten. Verzöge-
rungen durch verspätete Anlieferungen gehen anson-
sten nicht zu unseren Lasten.

	� Bei der Anlieferung benötigen wir die erforderlichen 
Meta-Informationen:

	 – belegter Newsletter
	 – Kundenname
	 – Auftragsnummer
	 – Klick-URL
	 – Ansprechpartner für Rückfragen

	 Sie erhalten eine Auswertung der Empfänger, 
	 Öffnungen des Newsletters und der Ad-Clicks.

Die detaillierten technischen Spezifikationen für alle Online-Werbemittel 
entnehmen Sie bitte unserem Datenblatt unter  
www.bauverlag.de/downloads/datenblatt-online.pdf. 

Empfänger:
Geschaftsführung und Betriebsleitung  
in Recyclingbetrieben weltweit

Verbreitung:
1.988 Empfänger
Öffnungsrate netto: 17,4%
(Quelle: Inxmail, Durchschnitt pro NL-Ausgabe im 
Zeitraum von Juli 2025 bis Juni 2026)

http://www.bauverlag.de/downloads/datenblatt-online.pdf
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Newsletter
Preise, gültig ab 01.10.2026, 

Formate und technische Angaben

Format:
468 x 60 px (Desktop)
300 x 50 px (Mobile)

Platzierung:
im Content

Preis:
505,00€

- Überschrift bis 50 Zeichen 
- Text bis 500 Zeichen
- 1 Foto (275 x 255 Pixel)

Platzierung:
im Content

Preis:
630,00€

Format:
600 x 200 px (Desktop)
300 x 250 px (Mobile)

Platzierung:
im Content

Preis:
755,00€

- Überschrift bis 50 Zeichen
- Text bis 500 Zeichen
- 1 Foto (275 x 255 Pixel) 

Platzierung:
im Content

Preis:
630,00€

Format:
300 x 250 px

Platzierung:
im Content

Preis:
730,00€

- bis zu 4 Textanzeigen
- 3 Fullsize Banner  
- 1 Billboard

Platzierung:
im Content, exklusiv

Preis:
4.790,00€

- Überschrift bis 50 Zeichen 
- Text bis 500 Zeichen
- 1 Foto (275 x 255 Pixel)

Platzierung:
1. Anzeige im Newsletter

Preis:
755,00€

Bitte liefern Sie immer das jeweilige Desktop- und Mobile-Format an.  
Alle Preise zzgl. 19 % Mehrwertsteuer. Agenturprovision: 15 %. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter: https://bauverlag.de/agb

Preise und Werbeformen:

Stellenangebot

Textanzeige BillboardTextanzeige Premium

Fullsize BannerMedium Rectangle Newsletter Takeover

Rabatte: 
bei Abnahme innerhalb von  
12 Monaten (Insertionsjahr) 

Malstaffel
3 Schaltungen	   5 %
6 Schaltungen	 10 %
12 Schaltungen	 15 %

https://bauverlag.de/agb
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Online-Advertorial

Zeigen Sie unseren Usern Ihre Kompetenz bei einem Thema, stellen Sie Ihre 
Problemlösungsfähigkeiten unter Beweis oder erklären Sie ausführlich die Vorteile 
Ihres Produktes – die Anlässe für ein Online-Advertorial können vielfältig sein.

Das Online-Advertorial wird mit einem umfangreichen 4-wöchigen 
Kommunikationspaket beworben, bestehend aus folgenden Komponenten:

• �dauerhafter Online-Beitrag auf www.recovery-worldwide.com 
(bleibt auch nach den 4 Wochen weiterhin über die Suche auffindbar)

• �redaktioneller Teaser auf der Startseite mit Verlinkung auf den Online-Beitrag 
(nach Verfügbarkeit)

• �Medium Rectangle mit Platzierung auf der kompletten Website als Teaser mit 
Verlinkung auf den Online-Beitrag

• Textanzeige im recovery Newsletter mit Verlinkung auf den Online-Beitrag
• �Sponsored Post über den Facebook-Kanal der recovery mit Verlinkung  

auf den Online-Beitrag
• bitte liefern Sie den Online-Beitrag auf Deutsch und Englisch an
 
Preis: 2.772,00 €
(Preis für 28 Tage / 4 Wochen)

Online-Advertorial

Alle Preise zzgl. 19% Mehrwertsteuer. Agenturprovision: 15%. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter: https://bauverlag.de/agb

https://bauverlag.de/agb
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Registrierungs-
formular

Whitepaper bestellen

WHITEPAPER

WHITEPAPER

Landingpage

ALTE SPINNEREI, KOLBERMOOR

Ob Ausstellungsraum in der ehemaligen Tuchfabrik oder Schwimmbad in der stillgelegten Zeche – eine 

 Vielzahl denkmalgeschützter Industrieareale, die in Folge des Strukturwandels lange Zeit leer standen,  

wurden in den letzten Jahren einer neuen Nutzung zugeführt. So auch die ehemalige Baumwollspinnerei   

in Kolbermoor, deren Revitalisierung weit mehr umfasst als die Sanierung eines denkmalgeschützten  

Gebäudes: Auf dem rund 200.000 m² großen Gelände ist innerhalb der letzten zwanzig Jahre ein kom­

plett neuer Stadtteil entstanden.

Fotos: Meike Hansen / Archimage

Nach einem Brand wurde die ehemalige Baumwoll-

spinnerei 1899 neu errichtet und blieb bis 1992 in 

Betrieb. 2006 erwarb die Familie Werndl das alte 

Fabrikgelände. 

Zwischen der Mangfall und dem Mangfall-

kanal gelegen, ist das revitalisierte Spinnerei-

gebäude heute das Herzstück eines 

lebendigen Quartiers. Es beherbergt 42 Loft-

wohnungen und 23 Büro- und Praxisräume. 

Energiezentrale
Batteurgebäude

Y-HäuserLoftreihenhäuser

Mangfallkanal

Spinnereipark

Spinnereineubau

Wohnenam Rosengarten
Spinnereihof

Pförtnerhaus

Conradtyhäuser

 
grohe.de

 

5 

4 
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Unsere Kommunikationspakete kombinieren – abgestimmt auf Ihr Kommunikationsziel – passende 
Werbemaßnahmen, damit Ihre Zielgruppe umfassend angesprochen wird.

Weitere Pakete mit passenden Digital- und Printformaten schnüren wir für Sie gerne auf Anfrage.

Halfpage Ad auf 
recovery-worldwide.com

Laufzeit 4 Wochen 
Preis: 1.183,50 € zzgl. MwSt. 

Laufzeit 4 Wochen
Preis: 5.073,30 € zzgl. MwSt. 

Billboard im   
recovery Newsletter

Online-Advertorial auf 
recovery-worldwide.com

1/2 Seite Advertorial oder 
Anzeige in der Printausgabe 
von recovery

Branding-Paket Online Produktwerbung-Paket Crossmedia

Kommunikationspakete

http://recovery-worldwide.com
http://recovery-worldwide.com
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Webinar

Wählen Sie ein interessantes Thema, erstellen  
Sie einen spannenden Vortrag und lassen Sie das 
Webinar durch unsere kompetente Fachredaktion 
der recovery moderieren und vom erfahrenen  
Event-Team des Bauverlags organisieren. Sie 
erhalten die Kontaktdaten der Teilnehmer.

Preis: 6.890,00 €*

Whitepaper

Veröffentlichen Sie Ihre neutral gehaltenen, fachlich 
fundierten Informationen zu einem für die Zielgruppe 
interessanten Thema in einem nutzwertigen White
paper auf recovery-worldwide.com. Interessierte User 
bestellen das Whitepaper, Sie erhalten im Nachgang 
die Kontaktdaten.

Preis: auf Anfrage

Gewinnen Sie wertvolle Leads mit der starken Medienmarke recovery!

Fordern Sie auch unsere ausführlichen Info-Flyer an!

Leadgenerierung
Webinar und Whitepaper

*Preis zzgl. 19% MwSt., keine AE/Rabatte. 
Bitte beachten Sie, dass wir eine Vorlaufzeit von 8 Wochen benötigen. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter https://bauverlag.de/agb.

Registrierungs-
formular

Whitepaper bestellen

WHITEPAPERWHITEPAPER
Landingpage

https://bauverlag.de/agb
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Video-Advertorial

Video-Advertorials, die überzeugen!

Bewegte Bilder ziehen die Aufmerksamkeit auf sich. Inhalte und 
Produkte können  lebendiger und emotional in Szene gesetzt 
werden; dadurch werden sie leichter wahrgenommen.
Im Gegensatz zu klassischen Werbespots vermitteln Video- 
Advertorials Informationen, Tipps oder Geschichten, die für den 
Zuschauer wertvoll erscheinen, während sie gleichzeitig subtil 
ein Produkt, eine Dienstleistung oder eine Marke fördern.
Der Fokus liegt oft darauf, dem Publikum nützliche Inhalte zu 
bieten und gleichzeitig das Bewusstsein für die beworbene Mar-
ke zu stärken, ohne dass die Werbung im Vordergrund steht.

Der Bauverlag besitzt nicht nur den Zugang zur Zielgruppe, 
sondern auch die Expertise, eine individuelle Storyline perfekt 
und maßgeschneidert für den Kunden in der Bauwirtschaft 
umzusetzen. Die Marken des Bauverlages liefern zudem Neu
tralität und Glaubwürdigkeit für Ihre Kommunikationsziele.

Wann realisieren wir unser gemeinsames Videoprojekt?
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Bauverlag Events

Malte Kienitz
Event Manager
Telefon: +49 5241 2151-2424
E-Mail: malte.kienitz@bauverlag.de

Heike Carpenter
Assistenz Eventmanagement
Telefon: +49 5241 2151-1155
E-Mail: heike.carpenter@bauverlag.de

Kontaktieren Sie uns

Das Portal für Networking in Architektur und Bauwirtschaft

85 Veranstaltungen organisiert und plant der Bauverlag jährlich. 
Dazu gehören Eigenveranstaltungen, wie Kongresse, Messen 
und Fachforen. Darüber hinaus werden Kundenveranstaltungen 
konzipiert, geplant und durchgeführt. 

Unsere Events bieten Ihnen

- Networking und Informationstransfer
- �Kontakt zu Ihrer Zielgruppe und Top-Entscheidern in  

Architektur und Bauwirtschaft
- neutrale Fachvorträge zu Trends und Entwicklungen
- intensiven Gedanken- und Informationsaustausch
- �vertiefende Informationen durch begleitende Fachausstellungen
- neue, innovative Diskussions- und Präsentationsformate

Erweitern Sie Ihr Netzwerk. Nutzen Sie den fachlichen 
Austausch mit Kollegen und Branchen-Experten!

Unsere aktuellen Events finden Sie unter 
bauverlag-events.de

https://bauverlag-events.de
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Bauverlag Creative

ALTE SPINNEREI, KOLBERMOOR
Ob Ausstellungsraum in der ehemaligen Tuchfabrik oder Schwimmbad in der stillgelegten Zeche – eine 
 Vielzahl denkmalgeschützter Industrieareale, die in Folge des Strukturwandels lange Zeit leer standen,  
wurden in den letzten Jahren einer neuen Nutzung zugeführt. So auch die ehemalige Baumwollspinnerei   
in Kolbermoor, deren Revitalisierung weit mehr umfasst als die Sanierung eines denkmalgeschützten  
Gebäudes: Auf dem rund 200.000 m² großen Gelände ist innerhalb der letzten zwanzig Jahre ein kom­
plett neuer Stadtteil entstanden.

Fotos: Meike Hansen / Archimage

Nach einem Brand wurde die ehemalige Baumwoll-
spinnerei 1899 neu errichtet und blieb bis 1992 in 
Betrieb. 2006 erwarb die Familie Werndl das alte 
Fabrikgelände. 

Zwischen der Mangfall und dem Mangfall-
kanal gelegen, ist das revitalisierte Spinnerei-
gebäude heute das Herzstück eines 
lebendigen Quartiers. Es beherbergt 42 Loft-
wohnungen und 23 Büro- und Praxisräume. 

Energiezentrale

Batteurgebäude

Y-Häuser

Loftreihenhäuser
Mangfallkanal

Spinnereipark

Spinnereineubau

Wohnen
am Rosengarten

Spinnereihof

Pförtnerhaus

Conradtyhäuser

 grohe.de

 5 4 

Ihr Partner für Content-Marketing, individuelle  
Kommunikationslösungen und Networking

Wir unterstützen Sie dabei, Ihre Zielgruppe mit dem Beson-
deren zu erreichen. In enger Abstimmung mit unseren Fach-
redaktionen entwickeln wir für Sie maßgeschneiderte Online- 
und Printformate sowie Fachveranstaltungen. 

Bauverlag Creative bietet Ihnen

-	Supplements, Broschüren, Whitepaper 
-	Webseiten und Microsites
-	Redaktionelle Videos und Imagefilme 
-	Social-Media-Content
-	Moderationen und Veranstaltungsmanagement

Werden Sie sichtbar. Nutzen Sie die Reichweite und  
die vielfältigen Medienkanäle des Bauverlags!  

Christian Ippach
Bauverlag Creative
Telefon: +49 5241 2151-7799
E-Mail: christian.ippach@bauverlag.de

Kontaktieren Sie uns
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Bauverlag Stellenmarkt/Recruiting
Preise, gültig ab 01.10.2026

Nehmen Sie Kontakt auf und sprechen Sie mit uns 
über Ihre Anforderungen oder Ihre beruflichen Ziele.

Nehmen Sie Kontakt mit uns auf!

Personalberatung für die Bauwirtschaft

Wir sind für Sie da, wenn Sie Ihre vakanten Positionen mit den 
besten auf Sie zugeschnittenen Kandidaten in der Bauwirtschaft 
besetzen wollen.
Wir beraten und vermitteln aus einer Hand – persönlich, individuell 
und kompetent. Unser Ziel ist es, Persönlichkeiten zu finden, die 
fachlich wie menschlich zu Ihrem Unternehmen passen und lang-
fristig zum Unternehmenserfolg beitragen.

Transparent, flexibel und ohne Risiko: 
Die Zusammenarbeit erfolgt rein auf Erfolgsbasis.

Stellenanzeigen

Sie suchen neue Mitarbeiter für Ihr 
Unternehmen? Mit Ihrer Anzeige in 
unseren Stellenmärkten sprechen Sie 
top-qualifizierte Mitarbeiter in Ihrer 
Branche an.

Online 
Positionierung im Stellenmarkt,  
Maße individuell, Laufzeit 4 Wochen
1.330,00 €

Print:
(Ab einem Print-Auftragswert von 1.330 € ist die  
Online-Schaltung ohne Mehrkosten inklusive.)

Bärbel Ellermann
Head of Job Market
Telefon: +49 5241 2151-1919
E-Mail: baerbel.ellermann@bauverlag.de

Telefon:  +49 5241 2151-3000 
E-Mail: stellenmarkt@bauverlag.de  

Denise Spindelndreier
Sales Manager Job Market
Telefon: +49 5241 2151-1177
E-Mail: stellenmarkt@bauverlag.de 

Im deutschen Sprachraum ist der Bauverlag der größte Anbieter von Fach­
informationen für Architektur und Bauwirtschaft. An den Standorten Gütersloh, 
Berlin und München produzieren rund 130 Mitarbeiter crossmedial die Marken­
welten für 18 Marken rund um die Themen Architektur und Bauen sowie für 
zahlreiche Sonderpublikationen.

Bauen. Wissen. Leidenschaft.
Das ist der Bauverlag.

Für unsere Architektur­ und Städtebauzeitschrift Bauwelt suchen wir am Standort 
 Berlin einen

Redakteur Bauwelt (m/w/d)
Vollzeit, befristet für ca. 1 Jahr, Elternzeitvertretung, ab November 2025

Du glaubst wie wir an die gesellschaftliche Bedeutung von Architektur und 
Städtebau? Dann werde ein Teil der Bauwelt. Im Rahmen der Tätigkeit wirkst 
Du umfassend im Aufgabengebiet der Redaktion der Bauwelt mit. Dies  umfasst 
die Realisierung von verschiedenen redaktionellen Veröffentlichungen für die 
unterschiedlichen Medienkanäle (Print­ Magazine, Webseiten, Social Media, 
Newsletter, Fachveranstaltungen).

WAS DU MITBRINGST

  Ein abgeschlossenes Studium in Architektur, Urbanistik, Kunstgeschichte, 
Kulturmanagement oder einem vergleichbaren Fach ­  
alternativ eine journalistische Ausbildung mit thematischer Nähe

  Berufserfahrung im Journalismus oder in einer Redaktion mit Architektur­
bezug, oder alternativ im akademischen Bereich z. B. als wissenschaftliche 
Mitarbeitender 

  Ein ausgeprägtes Gespür für Sprache und ein sicheres Gefühl für gute Texte
  Gute Englischkenntnisse; zweite Fremdsprache wünschenswert
  Erfahrung im Umgang mit Redaktionssystemen und in der  

Bildbearbeitung
   Eine gute Vernetzung in der Architekturszene sowie ein sicherer  

Umgang mit Architekturschaffenden
   Teamgeist, Zuverlässigkeit, Eigeninitiative und Flexibilität
   Eine sorgfältige, engagierte und kommunikative Arbeitsweise

Wenn das spannend für dich klingt und du jetzt auch noch herz || || blut, 
team || || geist und leiden || || schaft mitbringst, solltest du nicht lange zögern 
und uns deine aussagefähige Bewerbung mit Lebenslauf und Zeugnissen sowie 
Gehaltsvorstellung und frühesten Eintrittstermin an bewerbung@ bauverlag.de 
senden.

Bauverlag BV GmbH
Beate Lippke
Friedrich­Ebert­Str. 62
33330 Gütersloh

Tel.: 05241 2151 5566 
bewerbung@bauverlag.de 
www.bauverlag.de

Alle Job­Details und Ansprech­ 
partner findest du hier: 

oder unter bauverlag.de/karriere

CHRISTIAN 
 Kreativgeist
 Entertainer 
 Freiheitsliebend

pro Höhe mm

Stellenangebote s/w 6,80 €

Stellenangebote farbig 12,30 €

Stellengesuche s/w 3,90 €

Gelegenheitsanzeige 
An-/Verkauf s/w

6,80 €

M
U

ST
ER

Alle Preise zzgl. 19 % Mehrwertsteuer. Die allgemeinen Geschäftsbedingungen finden Sie unter: https://bauverlag.de/agb

Recruiting

https://bauverlag.de/agb
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Michael Voss, 
Herausgeber, Geschäftsführer
Telefon: +49 5241 2151-5511
E-Mail: michael.voss@bauverlag.de

Boris Schade-Bünsow
Geschäftsführer
Telefon: +49 30 884106-26
E-Mail: boris.schade-buensow@bauwelt.de 
Foto: © Jasmin Schuller

Bauverlag BV GmbH
Friedrich-Ebert-Straße 62
33330 Gütersloh
Telefon: 05241 2151-1000
E-Mail: info@bauverlag.de

www.bauverlag.de

Bauen. Wissen. Leidenschaft. 
Architektur / Aufbereitung & Recycling / Baustoffe / Bauunternehmen / Stellenmarkt / Technische Gebäudeausrüstung / Verarbeiter / Wohnungs- und Immobilienwirtschaft

Standort und Geschäftsführung
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Kontakte
Redaktionsleitung und Sales

Wir planen mit Ihnen Ihre Zielgruppenansprache – rufen Sie uns an oder senden Sie eine E-Mail!

Dr. Petra Strunk
Chefredakteurin recovery
Telefon: +49 5241 2151-7272 
E-Mail: petra.strunk@bauverlag.de

Bernd Fenske
Key Account Manager
Telefon: +49 89 24440-7344
E-Mail: bernd.fenske@bauverlag.de

Nicole Dony
Senior Sales Manager und Sales Koordinator 
Telefon: +49 5241 2151-4242
E-Mail: nicole.dony@bauverlag.de

Axel Gase-Jochens
Head of Digital Sales 
Telefon: +49 5241 2151-2727
E-Mail: axel.gase-jochens@bauverlag.de
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weitere Marken

https://www.at-minerals.com/de/
https://www.bauhandwerk.de/
https://www.bundesbaublatt.de/
https://www.bft-international.com/de
http://www.bsbrandschutz.de
https://www.computer-spezial.de/
https://www.bauwelt.de
https://www.dach-holzbau.de
https://www.dbz.de
https://www.facility-management.de
https://www.kka-online.info
https://www.metallbau-magazin.de/
https://www.recovery-worldwide.com/de
https://www.shk-profi.de
https://www.this-magazin.de/
https://www.tunnel-online.info
https://www.zi-online.info
https://fluessiggas-magazin.de
https://tab.de
https://IKZ.de
http://kuechenplaner-magazin.de

